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Biuletyn PwC na temat MSSF

Rady zamykaja kolejne obrady na temat kluczowych zagadnien z zakresu wyceny

i yymowania przychodéw

Co nowego?

Na posiedzeniu, ktére odbyto sie w grudniu,
RMSR (ang. IASB) i RSRF (ang. FASB) (,,Rady”)
wypracowaty wspélne stanowisko w kwestii
sposobu przypisania ceny transakcyjnej

do poszczegolnych zobowigzan do wykonania
okreslonych $wiadczen, stosowania
proponowanego modelu do umoéw pakietowych,
ograniczenia tacznej kwoty ujetych przychodéw
z tytutu licencji oraz ujmowania kosztow
pozyskania kontraktu. Decyzje te sa wstepne

i mogg jeszcze ulec zmianie. Inne kluczowe
zagadnienia wymagajace dalszej debaty to
miedzy innymi: zakres, informacje

do ujawnienia, postanowienia przejsciowe

oraz niektére zagadnienia branzowe.

Kluczowe decyzje

Prgypisanie ceny transakcyjnej — zastosowanie
podejscia opartego na wartosci koricowej

Rady postanowity utrzymac propozycje zawarte
w projekcie do dyskusji z 2011 r. odnoszace sie
do zastosowania metody opartej na wartosci
koncowej do szacowania oddzielnej ceny
sprzedazy danego zobowiazania do wykonania
okreslonych $§wiadczen. Uscislity, ze podejscie

to mozna réwniez zastosowa¢ w przypadku, gdy
dwa lub wiecej zobowigzan do wykonania
okreslonych $wiadczen w kontrakcie ma
oddzielne ceny sprzedazy, ktére sa wysoce
zmienne lub niepewne. Rady uscislity tez,

ze w przypadku, gdy dwa lub wiecej zobowigzan
do wykonania okre$lonych $wiadczen

w kontrakcie ma oddzielne ceny sprzedazy, ktore
sa wysoce zmienne lub niepewne, cene
transakcji nalezy najpierw przypisa¢ do tych
zobowigzan do wykonania okreslonych
$wiadczen, w przypadku ktérych oddzielne ceny
sprzedazy da sie ustali¢. Pozostalg (koricowa)
czes$¢ ceny transakcyjnej nalezy alokowaé pomiedzy
pozostate zobowiazania do wykonania okreslonych
$wiadczen stosujac inng metode szacowania.
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Projekt do dyskusji z 2011 r. zawiera wytyczne
moéwigce o tym, w jakim przypadku rabaty

i zmienne wynagrodzenie zawarte w umowie
nalezy przypisa¢ do konkretnych zobowiazan
do wykonania okre$lonych $wiadczen. Rady
wyjasnily, ze rabaty lub zmienne wynagrodzenie
nalezy najpierw przypisa¢ do jednego lub
wiekszej liczby konkretnych zobowigzan

do wykonania okre$lonych $wiadczen stosujac
te wytyczne. Nastepnie jednostka powinna
zastosowa¢ metode oparta na wartosci konicowej
do oszacowania oddzielnej ceny sprzedazy
wszelkich pozostatych zobowigzan

do wykonania okre$lonych §wiadczen.

Umowy pakietowe

Rady utrzymaty propozycje wytycznych
zawarte w projekcie do dyskusji z 2011 r.

w zakresie przypisywania ceny transakcyjnej
do wyodrebnionych zobowiazan do wykonania
okreslonych $wiadczen. Potwierdzity,

Ze proponowane wytyczne mozna stosowac

do grupy kontraktéw lub zobowigzan

do wykonania okreslonych swiadczen

o podobnych cechach, jezeli jednostka
przewiduje, Ze przyjecie takiego podejscia

nie da istotnie odmiennego wyniku od wyniku,
jaki bytby uzyskany w przypadku zastosowania
wytycznych oddzielnie do kazdego kontraktu
lub zobowigzania do wykonania okreslonych
$wiadczen.

Rady zdecydowaty sie nie uwzglednia¢ wyjatku
ani uproszczenia praktycznego w odpowiedzi
na obawy wyrazone przez sektor
telekomunikacyjny w kwestii praktycznych
problemoéw ze stosowaniem proponowanego
modelu ujmowania przychodéw do duzego
portfela kontraktow przynoszacych rézne
wyniki. Rady obawiaty sie, ze uczynienie tego
bytoby niespojne z zalozeniami ogdlnego modelu
ujmowania przychodéw.



Ograniczenie calkowitej kwoty ujmowanych
przychodow — licencje

Rady postanowily usuna¢ konkretny wyjatek
zawarty w projekcie do dyskusji z 2011 r., ktéry
ograniczat wysokos¢ przychodéw z licencji

na warto$¢ intelektualna, jezeli wielko$é
ptatnosci moze by¢ rézna, zaleznie od poziomu
sprzedazy klienta (na przyktad tantiemy zalezne
od wysokosci sprzedazy). Rady zgodzity sie,

ze jezeli wysokos$¢ wynagrodzenia jest wysoce
podatna na czynniki, na ktére jednostka nie ma
wplywu, doswiadczenie jednostki w ustalaniu
cen transakcyjnych moze nie by¢ pomocne

w przewidzeniu wynikéw. Czynniki te moga
obejmowac dziatania oséb trzecich, na przyktad
poziom sprzedazy klientéw jednostki.

Rady dodadza do wytycznych wyjasnienie tej
kwestii oraz stwierdzenie, ze podstawowa
zasada ma zastosowanie do wszystkich
kontraktéw z klientami.

Koszty pozyskania kontraktu

Rady postanowity zachowa¢ wytyczne zawarte
w projekcie do dyskusji z 2011 r. wymagajace
kapitalizacji kosztéw pozyskania kontraktu,

o ile s to koszty przyrostowe i jednostka
spodziewa sie je odzyska¢. W praktyce jednostka
moze zdecydowac sie na odniesienie tych
kosztéw bezposrednio do rachunku zyskow

i strat, jezeli okres amortyzacji sktadnika
aktywow jest nie dtuzszy niz jeden rok.

Rady zastanawialy sie nad innymi
mozliwo$ciami, na przykiad obcigzaniem
rachunku zyskéw i strat wszystkimi kosztami
pozyskania kontraktu lub pozwoleniem

na wybor pomiedzy zasada obciazania rachunku
zyskow i strat lub ujmowania kosztow
pozyskania kontraktu jako sktadnika aktywow.

Doszly do wniosku, ze wytyczne zawarte

w projekcie do dyskusji z 2011 r. sa spdjne

z decyzjami podjetymi do tej pory w ramach
projektéw leasingu, ubezpieczen i instrumentéw
finansowych, natomiast proponowane
uproszczemie praktyczne zminimalizuje
problemy z wdrozeniem.

Czy dokonano ujednolicenia?

Przewiduje sie, ze ujmowanie przychodéw
bedzie spojne, poniewaz do podobnych
transakcji beda stosowane takie same zasady
zaréwno wedtug MSSF, jak i US GAAP. Réznice
moga nadal pojawiac sie w zwigzku z faktem,
ze przed zastosowaniem wytycznych zawartych
w standardzie dotyczacym przychodéw
kierownictwa spotek beda musiaty odwotywaé
sie réwniez do innych standardow.

Kogo to dotyczy?

Propozycja bedzie miala znaczenie dla
wiekszosci jednostek stosujacych MSSF lub US
GAAP. Jednostki aktualnie stosujace wytyczne
branzowe powinny spodziewa¢ sie najwiekszych
zmian.

Jaka jest proponowana data wejscia w sycie?
Przewidujemy, ze data wejscia w zycie
ostatecznego standardu nie bedzie wczesniejsza
niz 2015 r.

Co nalezy zrobié?

Harmonogram przyjety przez Rady wskazuje
na publikacje ostatecznej wersji standardu

w pierwszej potowie 2013 r. Maja one zamkna¢
swoje ponowne obrady w ciggu najblizszych
kilku miesiecy i przeprowadzi¢ konsultacje

w kwestii istotniejszych zmian z okreslona
grupa odbiorcow.
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