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Rady podejmuja decyzje co do kilku waznych nierozwigzanych kwestii

dotyczacych przychodéw

Co nowego?

Na listopadowym spotkaniu dotyczacym
ujmowania przychodéw RMSR (ang. IASB) i RSRF
(ang. FASB) (,,Rady”) podjely decyzje w sprawie
momentu ujmowania przychodéw w przypadku
zmiennego wynagrodzenia, prezentacji kwot,
ktdrych $ciagniecie nie jest prawdopodobne oraz
uméw licencyjnych. Decyzje rad sa wstepne

i moga jeszcze ulec zmianie. Inne kluczowe
kwestie, ktére nadal beda dyskutowane obejmuja:
alokacje ceny transakcyjnej, koszty umow,
ujawnienia oraz przepisy przejsciowe.

Jakie nowe decyzje podjeto?

Ograniczenie w ujmowaniu przychodéw
w przypadku zmiennego wynagrodzenia

Rady postanowity doprecyzowac cel ograniczenia
dotyczacego momentu, w ktérym powinny by¢
ujmowane przychody w przypadku zmiennego
wynagrodzenia. W przypadku zobowigzania

do wykonania $wiadczen jednostka powinna
ujmowac przychody zgodnie ze stopniem
zaawansowania prac, ale tylko do kwoty,

co do ktérej jednostka jest pewna, ze nie ulegnie
ona w przyszlosci istotnemu odwréceniu.
Jednostka powinna oceni¢, na podstawie
swojego do$wiadczenia z podobnymi rodzajami
zobowigzan do wykonania $wiadczen, czy
spodziewa sie w przysztych okresach istotnego
odwrdécenia Iacznej kwoty ujetych przychodéw.
Jesli chodzi o to, kiedy nalezy zastosowac
ograniczenie, Rady postanowity utrzymac
wskazéwki podane w projekcie standardu

z 2011 roku.

Rady postanowily réwniez zastosowac
ograniczenie przy okreslaniu ceny transakcyjnej,
zgodnie z propozycja zawartg w projekcie
standardu z 2010 r. Ograniczenie ujmowania
przychodéw w przypadku zmiennego
wynagrodzenia bedzie wiec nastepowato juz
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podczas okredlania ceny transakcyjnej a nie
poprzez wprowadzanie odrebnego ograniczenia
w ujmowanej kwocie po alokacji ceny
transakcyjnej. Wprawdzie Rady spodziewaja sie,
ze kwota i moment ujecia przychodéw powinny
by¢ takie same niezaleznie od tego, na ktérym
etapie ograniczenie zostanie zastosowane,

ale zwrdcity sie do swoich pracownikéw

o rozwazenie wszelkich niezamierzonych
konsekwencji tej zmiany.

Sciggalnos¢ naleznosci

Rady uzgodnity, ze jednostka powinna
prezentowaé zar6wno poczatkowa jak i pézniejsza
utrate warto$ci naleznosci handlowych (o ile s3 to
kwoty istotne) jako koszt w odrebnej pozycji
sprawozdania z catkowitych dochodéw. Pozycja ta
powinna znajdowac sie ponizej marzy brutto,

a nie w ramach przychodéw, jak zaproponowano
w projekcie standardu z 2011 roku. Nie nalezy
wykazywac tej kwoty w informacji dodatkowej

do sprawozdania finansowego zamiast

w sprawozdaniu z catkowitych dochodéw.
Decyzja ta miataby zastosowanie do wszystkich
uméw z klientami, niezaleznie od tego, czy
zawierajg one istotny element finansowania.

Rady potwierdzity zawarte w projekcie standardu
z 2011 roku propozycje, aby $ciggalnosé
nalezno$ci nie stanowita warunku dla ujecia
przychodéw, poniewaz nie bytoby to zgodne

z proponowanym przez rady modelem opartym
na koncepcji kontroli.

Licencje

Rady stwierdzity, ze w niektérych przypadkach
licencja jest obietnica przyznania prawa, ktére
w pewnym momencie przechodzi na klienta,

a w innych przypadkach licencja jest obietnica
udostepnienia wlasnosci intelektualnej, z ktorej

klient bedzie czerpat korzysci przez okreslony
czas. Rady zaproponujg wskazniki, ktére pomoga



w okresleniu sposobu wykazywania licencji

w zaleznosci od jej charakteru i tresci
ekonomicznej umowy.

Poczatkowo Rady miaty rozbiezne poglady

co do tego, czy przychody z przyznania licencji
powinny by¢ ujmowane w jednym okre$lonym

momencie, czy rozpoznawane przez pewien okres.

Uzgodnione podejscie, ktére zostalo opisane

w paragrafie powyzej, jest wynikiem osiggnietego
kompromisu i stanowi potwierdzenie,

ze zastosowanie jednej zasady rachunkowosci

w odniesieniu do wszystkich uméw licencyjnych
moze nie by¢ mozliwe. Rady chca, by wskazniki
pozwalatly na ustalenie, kiedy licencja oznacza
przejscie prawa na klienta w okreslonym
momencie, a kiedy oznacza udostepnienie
wlasnosci intelektualnej na pewien okres.
Stwierdzily réwniez, ze wytyczne musza by¢
mozliwe do zastosowania i musza zapewniac,

ze podobne transakcje beda wykazywane

W sposéb spdjny. Czlonkowie rad przyznali,

Ze moze sie to okaza¢ trudne do osiggniecia.

Czy osiqgnieto spojnosé?

Przewiduije sie, ze kwestia ujmowania przychodéw

zostanie ujednolicona, gdyz te same zasady beda
stosowane w przypadku podobnych transakcji
zaréwno zgodnie z MSSF, jak i US GAAP. Nadal
moga wystepowac réznice w przypadkach,

w ktérych wytyczne wymagaja od kierownictwa
odwotania sie do innych standardéw przed
zastosowaniem wytycznych zawartych

w standardzie dotyczacym przychodéw.

Kogo to dotyczy?

Propozycje beda dotyczyty wiekszosci jednostek
stosujacych MSSF lub US GAAP. Jednostki, ktére
aktualnie stosuja wytyczne branzowe, powinny
spodziewac sie najwiekszych zmian.

Jaki jest proponowany termin wejscia w gycie?
Przewidujemy, ze data wejscia w zycie
ostatecznego standardu zostanie ustalona na
termin nie wcze$niejszy niz rok 2015.

Co dalej?

Harmonogram prac Rad podaje, ze opublikuja one
ostateczny standard w pierwszej pofowie 2013
roku. Przez najblizszych kilka miesiecy Rady beda
kontynuowac debate i przeprowadza¢ dodatkowe
analizy dotyczace niektérych najistotniejszych
zmian.
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