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Plan prac KIMSF - czego mozemy
oczekiwa¢ w hadchodzacych
miesigcach

Aktualnosci MSSF dowiaduijg sie o plan prac KIMSF, przygladajg sie pracom juz
wykonanym w 2007 i 2008 roku oraz piszg o tym, czego nalezy oczekiwa¢ w ciggu
nastepnych kilku miesiecy. Autorzy: Menachem Steinberger, Michael Stewart i Jessica
Taurae.

W ciggu ostatnich 12 miesigcy KIMSF intensywnie pracowat. Od czerwca 2007 r. do lipca
2008 r. zajat sie 22 problemami i odrzucit 19 sposrod nich. Przyczyny odrzucenia byty
nastepujgce:

Aktualne wytyczne sg wystarczajgco jasne (w 6 przypadkach);

Problemy zostaty odestane do Rady w celu potencjalnego uwzglednienia w corocznym
projekcie ulepszen (5);

Problemy te juz znajdowaty sie w planie pracy Rady (4);

Potrzebne sg wytyczne w sprawie zastosowania przepiséw, a nie interpretacja KIMSF (2);
= KIMSF nie spodziewa sig, aby w praktyce wystgpita réznorodnos¢ rozwigzan (1) oraz
= Problem nie wystepuje wystarczajgco czesto (1).

Pytania dotyczyty wymienionych nizej standardéw. MSR 19 i MSR 39 sg uznawane za
standardy ztozone i posiadajg szczegodtowe wytyczne. Nie powinien wiec dziwi¢ fakt,
ze w przypadku tych standarddw byto wigcej pytan niz w przypadku innych.

= MSR 19 (8 zapytan);
MSR 39 (5)
MSR 37 (2)
MSSF 5 (2) oraz

= po jednym zapytaniu dotyczagcym MSR 7, MSR 12, MSR 16, MSR 18 i MSSF 3Z.

Guido Fladt, cztonek KIMSF oraz grupy technicznej ds. MSSF w PwC w Niemczech, uwaza,
ze wktad ze strony srodowiska biznesowego zwigkszytby mozliwosci KIMSF w kwestii zajecia
sie najbardziej palgcymi problemami.

,Chciatbym zobaczy¢ wieksze zaangazowanie ze strony osob
sporzgdzajgcych sprawozdania finansowe. Nie wiem, od kogo
pochodzg zapytania do KIMSF, ale wiem, ktore z nich pochodzg od PwC
i czasem od innych firm. Na tej podstawie oceniam, ze bardzo niewiele
zapytan przychodzi od sporzgdzajgcych sprawozdania finansowe i od
ich uzytkownikéw. Zachecatbym sporzadzajgcych i uzytkownikdéw do
wiekszego zaangazowania, wspotpracy z KIMSF, rozméw z lokalnymi
cztonkami KIMSF i przysytania zapytan.”

Ponizej wymieniono wazniejsze prowadzone aktualnie prace

i pogrupowano je jako ,ostateczne interpretacije opublikowane/do
publikacji’, ,odrzucenia w toku” oraz ,w planie dziatan zaleznie od
decyzji”
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Ostateczne interpretacje opublikowane/do publikaciji
D24 ,Nieodpfatne przekazanie srodkow trwatych”

KIMSF zaktualizowata roboczg wersje interpretaciji (zobacz:
JAktualnosci MSSF” kwiecien 2008 r.). Aktualizacja:

= podaje czynniki wskazujgce, kiedy jednostka, ktéra otrzymuije
wkfad, powinna ujg¢ sktadnik aktywow,

= okresla, czy ustugi potgczeniowe sg oddzielnym elementem od
biezgcych ustug dostarczania dostepu do sieci oraz

= podaje przyktady.
D23 ,Podziat aktywow niepienieznych pomiedzy wiascicieli”

Problem ten dotyczy rozwigzan ksiggowych, jakie nalezy przyja¢
w sytuacji, kiedy spdtka wyptaca dywidende udziatowcom/
akcjonariuszom w formie aktywow innych niz srodki pienigzne - na
przyktad, udziatow/akciji lub rzeczowych aktywow trwatych.

Najczesciej spotykanym podziatem zysku w postaci niepienigznej
jest sytuacja, w ktorej grupa dzieli sie i emituje udziaty/akcje dla
swoich udziatowcow w obu czesciach grupy.

Wstepna wersja interpretaciji D23 zostata opublikowana w styczniu,
a prace KIMSF nad ponownym rozwazeniem propozycji Sg prawie
na ukonczeniu. Interpretacja KIMSF zostanie prawdopodobnie
opublikowana w ciggu kilku najblizszych miesiecy (po ostatecznym
uzgodnieniu stanowiska przez KIMSF i jego akceptacii przez
RMSR).

Przewiduje sig, ze interpretacja begdzie wymagata wprowadzenia
znaczgcych zmian w ksiegowosci wielu spotek. Bedzie wymagata
ujecia zobowigzania w wartosci godziwej niepienigznych aktywow,
ktore majg by¢ rozdzielone. Kiedy podziat zysku nastgpi

(i zobowigzanie zostanie rozliczone), roznica pomiedzy wartoscig
ksiegowg rozdzielanego skfadnika aktywow a wartoscig wykazang
jako zobowigzanie jest uimowana jako zysk w rachunku zyskéw

i strat. Wiele spotek ma zwyczaj wykazywania zobowigzania

w wartosci ksiegowej aktywow, ktore majg by¢ rozdzielone,

a wiec w momencie podziatu zysku nie zostat ujety zaden zysk.
Niepieniezny podziat zysku tego rodzaju nie wystepuje czesto

w jednej spotfce, ale gdy wystepuje, jego wartose jest istotna.

Te nowe wytyczne obejmag przypadki tradycyjnego podziatu
spotek.

Odrzucenia w toku

MSR 18 ,Przychody”: rachunkowos¢ umow opartych na prowizji
ciggftej

KIMSF zostat poproszony o podanie wytycznych dotyczgcych

tego, jak jednostka powinna wykazywac¢ umowy oparte na prowizji
ciggtej, gdzie umowny obowigzek ptatnosci/otrzymywania prowizji
nie jest powigzany z wykonaniem jakichkolwiek ustug w przysztosci
- na przykfad, kiedy doradca finansowy otrzyma wstepng prowizje
za ulokowanie srodkéw w funduszu od menedzera inwestycyjnego
oraz kolejne ptatnosci prowizji, jezeli klient utrzyma swoje
inwestycje w funduszu przez okreslony czas.

KIMSF zauwazyt, ze podobne umowy wystepujg w wielu branzach,
dlatego problem jest dos¢ rozpowszechniony, oraz

ze stosowane praktyki sg rozne. Zwazywszy na ztozonosc
problemoéw oraz szerokie skutki ustalonych wnioskow, KIMSF
uznat, ze nie bedzie mogt dojs¢ do konsensusu w odpowiednim
terminie. Zwrdcit tez uwage, ze RMSR analizuje te problemy

w swoich projektach dotyczgcych ujmowania przychodow i
zobowigzan. Z tych wszystkich powoddw wstepnie postanowit

nie dodawac tego punktu do swojego planu prac. Przewiduje sig,
ze zostanie to potwierdzone jako ostateczna decyzja na zebraniu
KIMSF w tym miesigcu.

MSR 32 ,Instrumenty finansowe: prezentacja”: Koszty transakcji
odejmowane od kapitafu witasnego

KIMSF otrzymat prosbe o wytyczne dotyczace kosztow transakgji,
jakie moga by¢ odjete od kapitatu wtasnego. Problem dotyczy
znaczenia termindw ,krancowy” i ,bezposrednio przypisany”.

KIMSF zauwazyt, ze MSR 32 stwierdza jasno, ze tylko koszty
krancowe, ktore mozna bezposrednio przypisa¢ do wydania
nowych instrumentdw kapitatowych lub nabycia instrumentu
kapitatowego zgodnie z wczesniejszym zobowigzaniem, sg
zwigzane z transakcjg kapitatowg. Koszty zwigzane z innymi
rodzajami dziatalnosci podejmowanymi w tym samym czasie,
takimi jak IPO, nie sg kosztami poniesionymi na emisje lub nabycie
wtasnych instrumentow kapitatowych.

Z tego wzgledu KIMSF postanowit nie dodawac tej pozycji do
swojego planu prac, lecz zalecic RMSR opracowanie wspolnych
definicji terminéw ,krancowy” i ,bezposrednio przypisany” oraz
zawarcie ich w Stowniku, o ile to mozliwe w ramach rocznego
projektu ulepszen, jako ze sg one stosowane rowniez w innych
standardach, gdzie majg podobne, ale niekoniecznie identyczne
znaczenie. Przewiduje sig, ze zostanie to potwierdzone jako
ostateczna decyzja na zebraniu KIMSF w tym miesigcu.

W planie dziatan zaleznie od decyz;ji
Wartosci niematerialne zwigzane z klientami

MSSF 3 (zmieniony w 2008 r.) ,Potgczenia jednostek
gospodarczych” wymaga ujmowania wartosci niematerialnych
zwigzanych z klientami jako oddzielnych pozycji aktywow, jezeli
zostaty nabyte w ramach potgczenia jednostek gospodarczych.
Podstawowym przyktadem sg relacje, jakie jednostka
przejmowana ma ze swoimi klientami: jest to wartosciowy sktadnik
aktywow i musi by¢ ujety w wartosci godziwej, jezeli spetnione sg
okreslone kryteria ujmowania.

Zastosowanie kryteriow ujmowania ze zmienionego MSSF 3 rézni
sie w zaleznosci od tego, czy relacje z klientami sg umowne czy
nieumowne. Rozroznienie pomigdzy relacjiami umownymi

i nieumownymi okazafo sie wyzwaniem i doprowadzito do réznic
w praktyce. KIMSF zastanowi sie na swoim zebraniu w tym
miesigcu, czy dodac to zapytanie do swojego planu dziatan.

MSR 39 ,Instrumenty finansowe: uimowanie i wycena”:

(a) Wycena papierow wartosciowych o ograniczonym prawie
zbywalnosci

KIMSF otrzymat prosbe o wytyczne w sprawie tego, czy nalezy
stosowac dyskonto do notowanej ceny rynkowej instrumentu
kapitatowego przy ustalaniu jego wartosci godziwej, jezeli
wystepuje umowne, rzgdowe lub inne prawnie egzekwowalne
ograniczenie dotyczgce aktualnego posiadacza instrumentu,
ktore nie pozwala na sprzedaz instrumentu przez ustalony
okres.

KIMSF omdéwi mozliwos¢ dodania tego tematu do swojego
planu dziatan na zebraniu w tym miesigcu. Nie przewiduje sie,
ze temat wejdzie do planu jego prac, poniewaz sg juz wytyczne
w MSR 39.AG72, ktére okreslajg, ze wartos¢ godziwg portfela
instrumentow finansowych stanowi iloczyn liczby jednostek
danego instrumentu i jego notowanej ceny. Ponadto, problemem
tym bedzie zajmowata sie RBMSR w ramach swojego projektu
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dotyczgcego wyceny w wartosci godziwej. Dodatkowo rowniez
przyktady 819 w FAS 157 ,Wycena w wartosci godziwej”

mowig o ograniczeniach w sprzedazy papieréw wartosciowych

i wyrdzniajg ograniczenia charakterystyczne dla danego papieru
wartosciowego, ktore przenoszg sie na kolejnych uczestnikow
rynku oraz takie ograniczenia, ktore dotyczg tylko aktualnego
posiadacza papierow wartosciowych. Jezeli ograniczenie dotyczy
danego posiadacza i nie przeniesie sig na kolejnych uczestnikow
rynku, FAS 157 mowi wyraznie, ze cena rynkowa nie powinna by¢
korygowana. Z naszego doswiadczenia wynika, ze w praktyce
zastosowanie MSSF jest w tym wzgledzie takie samo jak

FAS 157.

(b) Usuwanie z bilansu aktywow finansowych

Pozycja ta znajduje sie w planie prac KIMSF od co najmniej trzech
lat. Rozwazane problemy to:

= Jak stosowac testy dotyczgce usuwania z bilansu do grup
aktywow finansowych oraz

= Kiedy nalezy stosowac testy kwalifikacyjne wg MSR 39 do
przekazania aktywow finansowych.

Projekt ten zostat oficjalnie dodany do planu prac KIMSF w styczniu
2007 r. po otrzymaniu szeregu listow z uwagami dotyczgcymi jego
potencjalnego odrzucenia. KIMSF moze rozwazy¢ usuniecie tego
punktu ze swojego planu, poniewaz Rada wyrazita ostatnio zgode
na realizacje projektu dotyczgcego usuwania aktywow z bilansu.
Jednak ze wzgledu na brak wymaganych zasobéw realizacja tego
planu moze zajg¢ Radzie sporo czasu. Do tego momentu projekt
pozostaje w planie dziatan KIMSF.

Problem ten jest nieustannie zrodtem znacznych watpliwosci

w praktyce i bytoby pomocne, gdyby KIMSF zaproponowata
wyjasnienia i zmniejszyta réznorodnos¢ rozwigzan stosowanych
w praktyce.

Regulacyjne aktywa i zobowigzania

KIMSF otrzymat prosbe o rozwazenie, czy jednostki regulowane
moga lub powinny ujmowac zobowigzania (lub aktywa) wynikajgce
z regulacji cen przez organy regulacyjne lub rzady.

RMSR gromadzi i analizuje informacje, aby przedstawi¢ swoje
zalecenie w kwestii tego, czy zagadnienie to powinno zostac
dodane do planu prac KIMSF. KIMSF bedzie omawiat ten problem
na swoim zebraniu w tym miesigcu. Jest to rowniez jeden

Z punktéw proponowanych na zebranie listopadowe.

Jest to znaczacy problem dla spotek swiadczacych ustugi
uzytecznosci publicznej. Wiele europejskich spdtek swiadczgeych
ustugi uzytecznosci publicznej przyjeto podejscie, ze takie aktywa
i zobowigzania nie mogg by¢ uimowane zgodnie z MSSF

w momencie przejscia na MSSF w 2005 r. Ujmowanie
regulacyjnych aktywow i zobowigzan jest bardziej
rozpowszechnione w Kanadzie i Stanach Zjednoczonych, ktdre
pracujg aktualnie nad przejsciem na MSSF. Spoftki stosujgce
regulowane stawki za ustugi w Ameryce Pétnocnej bedg uwaznie
Sledzity losy tego problemu.

Koszty zachowania zgodnosci z REACH

Rozporzgdzenie WE w sprawie rejestracji, oceny, udzielania
zezwolen i stosowanych ograniczen w zakresie chemikaliow
(REACH) weszto w zycie z dniem 1 czerwca 2007 r. Wymaga ono,
aby spotki zajmujgce sig pewnego rodzaju chemikaliami wdrozyty
mechanizmy kontroli i procedury dotyczgce ich stosowania. KIMSF
zostat poproszony o wydanie wytycznych w sprawie sposobu
wykazywania kosztow poniesionych na zachowanie zgodnosci

z REACH - na przyktad, czy kapitalizowa¢ nalezy niektore, czy
wszystkie koszty. KIMSF zgodzit sie na swoim lipcowym zebraniu
dodac to zagadnienie do planu prac Komisji. Aktualnie problem
jest w dalszym ciggu analizowany.

Konkurs na haiku zwigzane ze sprawozdawczoscig finansowsg

Aktualnosci MSSF zapraszajg Panstwa do zaostrzenia otéwkow
i wytezenia intelektu i wzigcia udziatu w naszym konkursie na
przyjazne haiku. Zwyciezce wybierze cztonek RMSR Tatsumi
Yamada. Sprawdzana bedzie wiernos¢ gatunkowi literackiemu
oraz odpowiednie podjecie tematu.

Haiku to krotka ,naturalistyczna” forma poezji japonskiej. Jej tres¢
zazwyczaj przekazuje odczucie naocznosci i pofgczenia z naturg
(aspekt naturalistyczny moze by¢ pominiety dla potrzeb naszego
konkursu, ale punkty moga by¢ przyznawane za uchwycenie
wszystkich cech haiku). Haiku w jezyku angielskim sg zazwyczaj
pisane w ukfadzie trzylinijkowym. Poszczegoine linie sktadajg sie
Z pigciu, siedmiu i ponownie pieciu sylab.

Aby Panstwa zainspirowac podalismy ponizej kilka przyktadow.
Mogg Panstwo réwniez zajrze¢ na przykfad na nastepujgcg strone
internetowg, chociaz stron dotyczgcych tego tematu jest wiele:

http://www.haiku.jo/haiku/nyumon_English.htm

Zgtoszenia nalezy nadsytac¢ do 29 wrzesnia. Trzy najlepsze haiku
wybrane przez pana Yamade zostang opublikowane

w ,Aktualnosciach MSSF”, a ich autorzy otrzymajg egzemplarz
LIFRS Manual of Accounting” z dedykacjg, opublikowany przez
PwC.

Goodwill is the name  Investigate with
and then impairment.  Care. Despite diligence
Winter of the business Overpay, impair.

So many credits
on the left. Debits eat
profit. No cash left
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»,Rozsadne i majgce poparcie faktograficzne”

Zatozenia przyjete przy ustalaniu wartosci mozliwej do odzyskania
muszg by¢ ,rozsgdne i majgce poparcie faktograficzne”, bez
wzgledu na to, czy wyliczenia utraty wartosci oparte sg na wartosci
godziwej pomniejszonej o0 koszty sprzedazy, czy na wartosci
uzytkowej. Akceptowalny zakres takich zatozen bedzie z czasem
ulegat zmianie, a prognozy dotyczgce wzrostu przychoddéw i marz
zysku prawdopodobnie spadty w ciggu ostatnich 12 miesigcy.
Stopy dyskonta rowniez mogty wzrosng¢ w miare podnoszenia
sie premii zwigzanej z ryzykiem. Czy zatozenia zostaty na nowo
przeanalizowane i odpowiednio zmienione, aby dostosowac je

do obecnych warunkéw? Czy kierownictwa spotek przyjmujg
zatozenia zgodne z zatozeniami komentatorow lub analitykdw
branzowych? Rdznice w stosunku do rynku bedag musiaty by¢
uzasadnione i wyraznie podkreslone w sprawozdaniu finansowym.

Jaki to rodzaj wyliczen utraty wartosci?

Wyliczenia wartosci mozliwej do odzyskania ha podstawie
wartosci godziwej pomniejszonej 0 koszty doprowadzenia do
sprzedazy lub wartosci uzytkowej réznig sie od siebie. Powszechnie
popetnianym btedem jest opisywanie, ze wyliczenie oparte jest na
wartosci uzytkowej, a nastepnie zawieranie w prognozowanych
przeptywach pienigznych kosztow i korzysci z przysztych
reorganizacji i naktadow kapitatowych na ulepszenia. Obie te
pozycje sg zabronione w wyliczeniu wartosci uzytkowej. Mogg byc¢
zawarte w wyliczeniu wartosci godziwej pomniejszone;j

0 koszty doprowadzenia do sprzedazy, jezeli reorganizacie i
nakfady kapitatowe na ulepszenia sg zgodne z zatozeniami, jakie
przyjeliby inni uczestnicy rynku.

Czy uzyskana odpowiedz wyglada zasadnie w swietle sytuaciji
na obecnym rynku?

Ktorakolwiek z metod zostata zastosowana do wyliczenia

wartosci mozliwej do odzyskania, liczba uzyskana na podstawie
przyjetego modelu obliczen musi by¢ rozwazana w Swietle
dostepnych informacji o rynku. Ma tu réwniez zastosowanie

stare powiedzenie ze swiata komputerow ,smieci weszty, smieci
wyszty”. Najprostszym testem bedzie porownanie wartosci
uzyskanych z modeli wyceny z aktualnymi cenami akcji lub cenami
uzyskiwanymi w ostatnio zawartych transakcjach rynkowych.
Oczywiscie tam, gdzie nie sg bezposrednio dostepne ceny
rynkowe, nalezy przeanalizowac alternatywne dane, takie jak ceny
rynkowe porownywalnych jednostek.

Tam, gdzie dostepne sg dane rynkowe odnoszgce sie do fgcznych
wycen lub kluczowych zatozen, nie nalezy ich ignorowac. Jezeli inne
jednostki z tego samego sektora dokonujg odpisow z tytutu utraty
wartosci, brak odpiséw nalezy uwaznie zbadac i uzasadni¢ — co ma
niemate znaczenie - rowniez dlatego, ze pytanie to zada nam rynek.

Jak nalezy testowaé wartosc¢ firmy?

Poziom, na jakim testowana jest wartosc¢ firmy, zalezy od tego,
w jaki sposdb zostata ona przypisana do osrodkow
wypracowujgcych $rodki pieniezne (OWSP). Jezeli wartosé firmy
nie zostata przypisana do poszczegdlinych OWSP, co czesto sie
zdarza, lecz jest monitowana na wyzszym poziomie, wymagany

Utrata wartosci dociera do sprawozdan finansowych blisko Ciebie

Minione 12 miesigcy nie byty tatwe dla gospodarki swiatowej. Zawirowania spowodowane kryzysem
kredytowym sg odczuwane w regionach i na rynkach catego swiata w miare spowalniania wzrostu.

To spowolnienie bedzie podnosito prawdopodobienstwo koniecznosci wykazania odpisow z tytutu utraty
wartosci i dokonania odpowiednich ujawnien w sprawozdaniu finansowym. MSR 36 ,Utrata wartosci aktywow”
jest jednym z bardziej skomplikowanych standardéw rachunkowosci. Sprawia to, ze poprawne zastosowanie
zasad rachunkowosci i dokonanie ujawnien jest trudne. Problemowi przyglada sie Dave Walters.

jest dwustopniowy test na utrate wartosci. Najpierw testy na utrate
wartosci wykonuje sie na poziomie poszczegdlinych OWSP przez
poréwnanie mozliwych do odzyskania wartosci poszczegolnych
OWSP z aktywami, ktére zostaty bezposrednio przypisane do
danego OWSP (na przykiad, sklep sprzedazy detalicznej dla
sprzedawcy detalicznego). Utrate wartosci ustalong na tym
poziomie nalezy przypisa¢ do testowanych srodkow trwatych.
Nastepnie warto$¢ mozliwg do odzyskania grupy OWSP,

z ktorg zwigzana jest wartosc¢ firmy, nalezy porownac¢ z wartoscia
wszystkich aktywéw tych OWSP plus wartos¢ firmy. Na tym drugim
etapie ewentualne odpisy z tytutu utraty wartosci pomniejszajg
wartos¢ firmy do momentu jej wyczerpania.

Uwaga na wymagane informacje do ujawnienia

Informacje do ujawnienia zgodnie z MSR 36 sg obszeme. To, co
podano ponizej, nie stanowi petnej listy, ale jest przypomnieniem
gtéwnych obszardw, w kitdrych w przesztosci jakos¢ ujawnianych
informaciji byta staba. W przypadku wystgpienia utraty wartosci
wymagane informacje obejmujg: dokonane odpisy z tytutu utraty
wartosci, podanie, ktorych OWSP dotyczyta utrata wartosci

oraz zastosowane stopy dyskonta. Jezeli nawet nie nastgpita
utrata wartosci, nalezy ujawnic okreslone zatozenia (zwtaszcza
dfugoterminowe stopy wzrostu oraz stopy dyskonta), a takze
wymagane jest okreslenie kluczowych zatozen i podejscia
przyjetego przy ich ustalaniu.

Tam, gdzie rozsgdnie mozliwa zmiana kluczowego zatozenia
spowodowataby wykazanie utraty wartosci, wymagane sg
dodatkowe obszerne informacje na temat wrazliwosci na to
zatozenie. Obejmuja one kwantyfikacje wszystkich kluczowych
zatozen, czyli wykazanie, o ile musiatyby sie one zmienic, aby
zlikwidowac¢ caty zapas bezpieczenstwa, wraz z tym, ktory
wykazany jest obecnie w wyliczeniach. Spodziewamy sie znacznie
wigkszej ilosci informaciji na temat wrazliwosci w 2008 r., poniewaz
zapas bezpieczenstwa zmniejsza sie z powodu pogarszajgcych sie
warunkéw rynkowych. Réwniez zakres rozsgdnie mozliwych zmian
wielu kluczowych zatozen zwigksza sie w miarg zwigkszania sig¢
Zmiennosci rynku.

Organy regulacyjne na catym swiecie koncentrujg sie na
koniecznosci ujawniania informacji na temat utraty wartosci,
podobnie jak i inni uzytkownicy sprawozdan finansowych, a wiec
dziedzinie tej nalezy poswigci¢ znaczng uwage.

Co dalej?

Po prostu rozpocznij ten proces dostatecznie wczesnie. Wartosc
firmy nalezy poddawac testom co roku, ale standard pozwala
na testowanie wartosci firmy przed korncem roku, co ma pomaoc
spotkom w realizacji tego skomplikowanego i czasochtonnego
procesu. Nalezy jednak pamietac, ze wartosc firmy oraz inne
aktywa muszg by¢ rowniez testowane w przypadku wystgpienia
zdarzenia powodujgcego utrate wartosci. Pomimo ryzyka
nastgpienia takiego zdarzenia po przetestowaniu wartosci firmy,
wczesne rozpoczecie procesu pozwoli wezesnie zidentyfikowac
problematyczne obszary i unikng¢ pospiechu i niepozgdanych
niespodzianek na pdzniejszych etapach procesu zamykania roku.
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abonentow

Jak zrozumieC skomplikowany swiat
— rachunkowosc¢ dotyczgca aparatow
telefonicznych i kosztow pozyskiwania

W MSSF nie ma opisowych wytycznych dotyczacych sposobu wykazywania sprzedazy
telefonéw komorkowych lub kosztoéw pozyskiwania abonentéw, a praktyka jest rozbiezna.

Grupa w PWC ds. rachunkowosci w sektorze telekomunikacyjnym opracowata ogélny zestaw wytycznych,
ktére pomoga w analizie sposobu wykazywania tych coraz to bardziej ztozonych transakcji. O zagadnieniu
tym mowig Peter Hogarth i Rich Sharko, partnerzy w Grupie PwC ds. doradczych ustug ksiegowych oraz
cztonkowie Grupy ds. rachunkowosci w sektorze telekomunikacyjnym.

Wystepujg znaczne réznice w sposobie, w jaki operatorzy telefonii
komaorkowej wykazujg sprzedaz telefondéw komorkowych i koszty
pozyskiwania abonentow. KIMSF dostrzega te roznice i dwukrotnie
rozwazat oraz dwukrotnie zrezygnowat z wigczenia tego tematu do
planu swoich prac - ostatnio miato to miejsce w marcu 2006 r.

Modele operacyjne i komercyjne przyjmowane przez operatorow
roznig sig od siebie na réznych rynkach, a takze zmieniajg sig z
czasem. Trudno jest wiec konkretnie okreslic, jak nalezy wykazywac
ten typ dziatalnosci. PwC opracowata szerokie ramy, ktére maja
pomaoc w zrozumieniu problemow i wyjashieniu podstaw do
stosowania niektorych z czesto stosowanych podejs¢ ksiegowych,
jakie widzimy w praktyce. Nie obejmuje to wszystkich sytuaciji,
jakie mogg wystgpi¢ w praktyce i nie ma tez na celu dyktowania
rozwigzan lub zabraniania konkretnego ujecia ksiegowego. Kazdg
sytuacje nalezy rozpatrywac w $wietle odpowiednich faktow,

a celem ma byc to, aby przyjete ujecie ksiegowe jak najwiernie;
odzwierciedlato tres¢ komercyjng umowy oraz, oczywiscie, aby
byto dozwolone przez MSSF.

Opracowanie do dyskusji zatytutowane ,Jak zrozumie¢
skomplikowany $wiat — rachunkowos¢ dotyczgca aparatow
telefonicznych i kosztéw pozyskiwania abonentéw” bada niektore z
bardziej ztozonych kwestii, na przykfad:

= Czy dostarczenie aparatu telefonicznego wraz z ustugg stanowi
jedno czy dwa swiadczenia, ktore by¢ moze muszg byc
ujmowane oddzielnie?

= Czy koszty ponoszone w wyniku podfgczenia nowego klienta
powinny obcigzac¢ rachunek zyskow i strat w momencie
poniesienia, czy tez powinny by¢ traktowane jako skfadnik
aktywow i rozliczane w czasie?

= Jakg réznice sprawia fakt, ze operator fgczy klienta poprzez nie
powigzanego ze sobg dealera?

Py mia

Nie ma jednej odpowiedzi na to pytanie.
Opracowanie proponuje nastepujacych
sze$¢ zasad przewodnich, ktore

mogg pomaoc w ustaleniu najbardziej
odpowiednich rozwigzan ksiegowych:

Making sense of a complex wordd*
Apotutig 10 asetucts ared il g 2 D0sts

1. Ksiegowe ujecie telefonow
komaorkowych powinno odzwierciedlac
tre$¢ ekonomiczng transakgiji.

2. Koszt pozyskania umowy z Klientem
nalezy traktowac jako skfadnik wartosci
niematerialnych, jezeli spetnia on
kryteria ujmowania z MSR 38.

3. Ujecie ksiegowe aparatdw telefonicznych i kosztow pozyskania
klienta powinno by¢ spojne bez wzgledu na to, czy w transakcje
zaangazowany jest dealer, czy nie.

4. Ujecie ksiegowe zapasow aparatow telefonicznych powinno by¢
spojne z ujeciem rozdysponowania aparatow.

5. Ksiegowy okres uzytkowania sktadnika aktywoéw SAC
odzwierciedla charakter tego sktadnika aktywow.

6. To charakter ptatnosci na rzecz dealeréw, a nie ich termin,
decyduje o ich ujgciu ksiegowym.

Opracowanie to jest pierwszym z planowanej serii. Kolejne
publikacje zaplanowane na przyszty rok bedg zajmowaty sie
innymi tematami, na przykfad, ujeciem ksiggowym programow
lojalnosciowych dla klientow, licencji telekomunikacyjnych

oraz utraty wartosci. Plik pdf mozna pobra¢ wchodzgc w link
,Publications” na stronie www.pwc.com/telecom.

Ankieta na temat MSSF - potrzebny
Twoj wktad!

PricewaterhouseCoopers nieustannie pracuje nad doskonaleniem
swoich publikacji na temat MSSF oraz oferty online. Prosimy o
wszelkie uwagi od Panstwa, kiére pomogg ham w opracowywaniu
materiatdow na temat MSSF. Gdyby chcieli Panstwo wnies¢ swoj
wktad w ten proces, mogg Panstwo wypetni¢ szybkg ankiete, ktdra
znajduje sie pod linkiem podanym ponizej.

Wypetnienie ankiety nie powinno zajg¢ wigecej niz pie¢ minut.
Wszystkie dane bedg analizowane facznie i zadna z uwag nie
bedzie przypisywana konkretnej osobie.

Bylibysmy wdzieczni za przestanie nam odpowiedzi na pytania
w ankiecie do 15 wrzesnia 2008 r.

Serdecznie dziekujemy za Panstwa pomoc w doskonaleniu
naszych produktow.

https://surveycenter.pwc.com/se.ashx?s=1A73120472CDACFA
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podstaw.

Instrumenty pochodne stajg sie coraz bardziej widzialne,
poniewaz wiecej spotek je stosuje i nieustannie pojawiajg sie nowe
warianty instrumentow. Ich pojawienie sie w rachunkach zyskow

i strat i bilansach spotek jest spowodowane wprowadzeniem
stosunkowo niedawno niektorych skomplikowanych standardow
rachunkowosci, takich jak:

= MSR 32 (prezentacja wskaznika zadtuzenia do kapitatu
wtasnego, kompensata instrumentow finansowych),

= MSR 39 (ujmowanie i wycena),

= MSSF 7 (informacje do ujawnienia na temat instrumentéw
finansowych) oraz

= MSSF 2 (ptatnosci oparte na akcjach).

Opcije sg jednym z najbardziej ztozonych obszardéw w Swiecie
instrumentow pochodnych. Terminologia dotyczgca opcji rowniez
wydaje sie niezrozumiata dla osdb niebedacych specjalistami

w tej dziedzinie. Ninigjszy artykut ma na celu wyjasnienie niektérych
podstawowych pojgc.

Czym jest opcja?

Opcije to instrumenty finansowe, ktore zawierajg w sobie prawo,
ale nie obowigzek, zawarcia w przysztosci transakcji dotyczace;
okreslonego instrumentu bazowego (na przyktad, zakupu

akgji). Opcje angazujg dwie strony: ,sprzedajgcego” opcje oraz
Jposiadacza” opcji. Posiadacz opcji ma ,opcje wyboru” i nie
musi zawierac transakcji. Natomiast sprzedajgcy opcje musi sig
wywigzac (kupi€ lub sprzedac), jezeli posiadacz tego zazgda

(tj. zrealizuje swoje prawo).

Zakup opcji kupna akcji zapewnia posiadaczowi opcji prawo kupna
okreslonej liczby akcjiludziatéw po okreslonej cenie realizacji od
sprzedajgcego. Cena realizacji jest ceng, po ktorej dany kontrakt
opcji moze by¢ zrealizowany.

Zakup opcji sprzedazy zapewnia posiadaczowi opcji podobne
prawo do sprzedazy akcji/udziatow sprzedajgcemu opcje po
okreslonej cenie i w okreslonym terminie lub terminach. Osoba
kupujgca opcje (posiadacz) ponosi jedynie ryzyko zwigzane z
wydatkiem na premie. Strona, ktdra wystawia (sprzedaje) opcje
ponosi wtasciwe znaczgce ryzyko.

W momencie gdy posiadacz opcji zdecyduje sie na jej realizacje,
strona, ktéra sprzedata opcje, musi wypetni¢ warunki kontraktu

- 1j. dostarczy¢ instrument bazowy (w przypadku sprzedanej opcji
kupna) lub kupi¢ instrument bazowy (w przypadku sprzedanej opcji
sprzedazy) po cenie okreslonej w opcji.

Sprzedana opcja naraza wigec sprzedajgcego na ryzyko, poniewaz
musi on wywigzac sie z warunkéw kontraktu opcji. Druga strona
kontraktu nie musi go realizowac. Cena instrumentu bazowego
moze wzrosngc lub spas¢ po sprzedazy opcji, wiec posiadacz
zrealizuje opcje tylko wéwczas, gdy bedzie to dla niego korzystne.
Korzys¢ posiadacza jest stratg sprzedajgcego.

Sprzedajgcy opcje bedzie chciat uzyskac¢ wynagrodzenie za ryzyko
tej straty. Wynagrodzenie to nazywamy ,premig”. Premia opcji jest

Instrumenty finansowe - poznaj swoje opcje

Instrumenty pochodne sg gorgcym tematem juz od dtuzszego czasu i jest to przedmiot wielu debat organéw
ustanawiajgcych standardy. Straty finansowe poniesione przez Barings, a nastgpnie przez Société Générale,
o ktérych byto ostatnio gtosno, pokazuija, jak bardzo mozna sie potkna¢ (i jak nagle). Jedna szczegdlnie
skomplikowana forma instrumentéw pochodnych, opcje, moze naraza¢ spoétke na nieograniczone straty.
Jednak wykorzystanie opcji jest wazne w wielu strategiach zarzgdzania ryzykiem. Stanislav Varkalov wraca do

zazwyczaj ptacona z goéry przez posiadacza sprzedajgcemu opcje.

Wyptata z opcji (wygrani i przegrani)

Na przyktadzie prostej opcji na akcje przedstawiamy kolejno ryzyko
ekonomiczne lub ochroneg oferowane przez sprzedane i zakupione
opcje.

Nabyta opcja kupna akcji

Cena opcji to premia zaptacona za opcje. Jezeli cena rynkowa
bazowych akcji bedzie wyzsza niz cena realizacji, posiadacz opciji
zrealizuje ja, tzn. kupi akcje po cenie realizacji. Jezeli nastepnie
posiadacz sprzeda akcje po cenie rynkowej, zrealizuje zysk na

tej transakcji. Nabyta opcja kupna reprezentuje oczekiwanie
posiadacza opcji, ze ceny bazowych instrumentéw wzrosng
powyzej ceny realizacji.

Nabyta opcja sprzedazy

W przypadku nabytej opcji sprzedazy, jezeli faktyczna cena akcji
na dzien zapadalnosci opcji jest nizsza niz cena realizacji opcji,
posiadacz opcji sprzeda akcje wystawcy opcji po cenie realizacji.
Zrealizuje zysk na tej transakcji, poniewaz bedzie sprzedawat
akcje po cenie wyzszej niz ich wartos¢ rynkowa. Nabyta opcja
sprzedazy reprezentuje oczekiwanie posiadacza opcji, ze ceny
bazowych instrumentow spadng ponizej ceny realizacji.

W obu przypadkach posiadacz opcji poniesie okreslone

wstepne wyptywy srodkow pienieznych. Musiat zaptacic¢ premie
sprzedajgcemu opcje za podjecie ryzyka, ze opcja zostanie
zrealizowana. Jezeli faktyczna cena w momencie wygasniecia
opcji jest nizsza niz cena realizacji nabytej opcji kupna lub wyzsza
niz cena realizacji nabytej opcji sprzedazy, posiadacz nie zrealizuje
opcji (pozwoli jej wygasnac). Jedyng stratg, jakg poniesie nabywca
opcji bedzie zaptacona premia.

Sprzedane opcje narazajg ich wystawce na znacznie wigksze
ryzyko.
Sprzedana opcja kupna

Posiadacz ma prawo kupi¢ akcje po cenie realizacji i jezeli cena
akcji wzrosnie, sprzedajgcy opcje jest narazony na poniesienie
straty w wysokosci roznicy pomiedzy ceng realizacji a ceng
rynkowg. Nie ma teoretycznego limitu potencjalnych strat, jakie
moze poniesc sprzedajgcy opcje. Praktycznym limitem jest

to, jak wysoko mogg wzrosng¢ ceny akcji w okresie, w ktorym
opcja moze by¢ zrealizowana. Jezeli jednak faktyczna cena w
momencie zapadalnosci jest nizsza niz cena realizacji opcji kupna,
sprzedajgcy odnosi zysk z premii, posiadacz opcji nie realizuje jej

i straci kwoteg zainwestowang w premig.

Sprzedana opcja sprzedazy

Posiadacz opcji sprzedazy nabyt prawo do sprzedazy akcji po
cenie realizacji sprzedajgcemu opcje. Jezeli cena akcji spadnie,
sprzedajgcy opcje jest harazony na potencjalnie znaczgce
straty. Straty te ograniczajg sie jedynie do réznicy pomigdzy
ceng realizacji (ktérg sprzedajgcy zgodzit sie zaptaci€) a zerem
(zaktadajgc, ze ceny mogg spasc az do zera).
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Wartos¢ w czasie, wewnetrzna wartosé

Wewnetrzna wartos¢ opcji to réznica pomiedzy ceng realizacii
opciji a faktyczng ceng instrumentu bazowego. Jest szereg réznych
sposobow definiowania wewnetrznej wartosci opcji — wszystkie

one wychodzg poza zakres tego artykutu. Wewngtrzna wartos¢
opciji jest wazna, poniewaz wchodzi w sktad rachunkowosci
zabezpieczen (rowniez poza zakresem tego artykutu).
Rachunkowos$¢ zabezpieczen bedzie przedmiotem innego artykutu
w tej serii ,przewodnika dla poczagtkujgcych”.

Wartos¢ czasowa to ta czes¢ wartosci godziwej opcii, ktdra

w momencie zawarcia kontraktu opcji zazwyczaj jest rowna
zaptaconej premii za opcje typu ,out of the money”. To oznacza,
ze warto$¢ czasowa jest czescig wartosci opcji, na ktorg wptywa
prawdopodobienstwo, ze cena realizacji przewyzszy aktualng
ceneg rynkowg (ceng spot) w okresie kontraktu opcji. Wptyw na
nig majg gtownie okres do uptywu terminu zapadalnosci, roznica
pomiedzy ceng realizacji a ceng spot, zmiennos¢ ceny instrumentu
bazowego (tzn. na ile zmienna jest cena spot) oraz inne czynniki.
Wartos¢ czasowa w opcji zmniejsza sie tym szybciej, im blizej do
uptywu terminu zapadalnosci. Tak wiec premia za opcje bedzie
prawdopodobnie wyzsza na rynkach zmiennych z dfuzszym
okresem do uptywu terminu zapadalnosci.

Opcje amerykanskie, europejskie, bermudzkie lub barierowe

R&zne rodzaje opcji mozna realizowac w réznych terminach.
Powszechnie stosowane rodzaje okreséw realizacji obejmuja:

= Oopcje europejskie - opcja, ktdéra moze by¢ zrealizowana tylko
w momencie jej wygasania (tj. na dzien zapadalnosci),

= opcje amerykanskie - opcja, ktéra moze by¢ zrealizowana
w dowolnym dniu handlowym, na dzien zapadalnosci lub przed
tym dniem,

= opcje bermudzkie - opcja, ktéra moze by¢ zrealizowana tylko
w kilku okreslonych terminach, na dzien wygasnigcia lub przed
tym dniem,

= opcje barierowe - dowolna opcja posiadajgca takg ogoing
cechg, ze cena instrumentu bazowego (lub jakakolwiek inna
cena lub indeks) musi osiggng¢ okreslony poziom, zanim bedzie
mogta nastgpic realizacja opcji.

Dlaczego ksiegowi interesujg sie opcjami?

Opcje sg powszechnie stosowane w zabezpieczaniu sie przed
ryzykiem finansowym i towarowym oraz dla potrzeb wynagrodzen
pracowniczych, a wiec sg kluczowe w dwoch sposrod najbardziej
ztozonych obszarow rachunkowosci. Na przyktad, spofki
zabezpieczajg sie przed:

= ryzykiem stop procentowych przy pomocy opciji cap, floor i collar;

= ryzykiem walutowym przy pomocy opcji walutowych oraz

= przed ryzykiem towarowym przy pomocy zakupionych opcji
towarowych.

Opcje mozna podzieli¢ na opcje OTC (over the counter) lub opcje
dostosowane do wymagan konkretnej spotki pod wzgledem
wartosci teoretycznych cen realizacji, termindéw zapadalnosci,

itp. Niektére opcje, szczegdlnie opcje walutowe, sg réwniez
przedmiotem obrotu gietdowego - sg one ustandaryzowane pod
wzgledem wartosci teoretycznych, dat zapadalnosci

i cen realizacji. Opcje bedace przedmiotem obrotu na gietdach
ptynnych instrumentéw pochodnych majg nizsze premie (jako

ze dostosowane instrumenty pochodne wigzg sie z dodatkowymi
kosztami dla posiadaczy i wystawcdw) oraz niosg ze sobg nizsze
ryzyko kredytowe dla posiadacza (jako ze drugg strong kontraktu
nie jest bank, lecz gietda).

Nie sg to jedyne obszary, w jakich wykorzystuje sie opcje.
Niektdre pozornie nieopcyjne instrumenty (na przyktad, swap stop
procentowych) mogg zawiera¢ cechy opcji (na przyktad, klauzule
0 anulowaniu), ktorych nie wida¢ w sposob oczywisty z nazwy
instrumentu ani nawet z szybkiego spojrzenia na jego warunki.

Opcje sg rowniez ostatnio na czasie w RMSR. Zmiana do MSR 39
,Uprawnione pozycje zabezpieczane” wprowadzona w lipcu

2008 r. nie pozwala na wyznaczanie petnej wartosci godziwej

(j. tgcznie wartosci wewnetrznej i wartosci w czasie) opcji

W Sposob, ktory skutkowatby brakiem nieskutecznosci. Po dacie
wejscia zmian w zycie tylko wartos¢ wewngtrzna opcji moze

by¢ traktowana jako w petni skuteczne zabezpieczenie przed
jednostronnym ryzykiem.

Swiat opgji i strategii zabezpieczen przy pomocy opcji moze

by¢ niezmiernie skomplikowany. Celem niniejszego artykutu

jest wyjasnienie podstaw ekonomicznych opcji oraz niektérych
gtoéwnych terminéw uzywanych do ich opisu. W jednym z kolejnych
artykutoéw w tej serii znajdg Panstwo dyskusje na temat sposobu
wykorzystywania opcji w transakcjach zabezpieczen oraz ich
miejsca w rachunkowosci zabezpieczen.

Aby naswietli¢ niektore ztozonosci w strategiach opcyjnych, ponizej
zamieszczono liste kilku wybranych opcji dostepnych na londynskiej
gietdzie LIFFE (London International Financial Future and Options
Exchange).

= Dtugi (i krotki
= Dtugi (i krotki
= Dtugi (i krotki) guts

Dtugi (i krotki) iron condor

Dtugi (i krotki) iron butterfly

Long diagonal straddle calendar spread
Long jelly roll

Synthetic long (and short) underlying

straddle
strangle

=SS =
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W celu uzyskania dalszych informacji prosimy o kontakt:

Szef zespotu ds. globalnej sprawozdawczosci finansowej

lan Wright: ian.d.wright@uk.pwc.com tel: +44 207 804 3300

Szef zespotu ds. sprawozdawczosci

Waldemar Lachowski: waldemar.k.lachowski@pl.pwc.com tel: +48 22 523 43 49
Zespot ds. sprawozdawczosci finansowej w Polsce

Robert Waliczek: robert.waliczek@pl.pwc.com tel: +48 22 523 43 32

Krzysztof Gmur: krzysztof.gmur@pl.pwc.com tel: +48 22 523 42 41

Agata Wiktorowicz: agata.wiktorowicz@pl.pwc.com tel. +48 22 523 41 76
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