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Projekt standardu dotyczacego
wyceny do wartosci godziwej

W ubieglym miesigcu Rada opublikowata

od dawna oczekiwany projekt standardu
»Wycena do wartosci godziwej”. Projekt

nie rozszerza zakresu stosowania wartosci
godziwej ani nie wskazuje, kiedy nalezy

ja stosowac. Stanowi natomiast jednolite
zrodto wytycznych w zakresie sposobu wyceny
do wartosci godziwej w tych sytuacjach, gdzie
standardy MSSF wymagajq jej zastosowania
lub jg dopuszczajg*. Robert Marsh z dziatu
globalnych ustug doradztwa ksiegowego (ACS) w Stanach Zjednoczonych i Alberto
Vieyra z centralnego zespotu ACS przygladajq sie przedstawionym propozycjom.

Obowiagzujgce dotychczas wytyczne w zakresie wyceny do wartosci godziwej tworzone
byly czesciami przez okres wielu lat i sg rozproszone w wielu standardach. Proponowana
jednolita definicja i ramy koncepcyjne majg za zadanie ograniczy¢ ztozonos¢ i poprawic
spojnos¢ stosowania zasad wyceny do wartosci godziwe;j.

Projekt standardu opiera sie na standardzie amerykanskim SFAS 157 ,Zasady wyceny
do wartosci godziwej”. Definicja wartosci godziwej w proponowanym projekcie standardu
jest identyczna jak definicja w SFAS 157. Wytyczne s3g rowniez zasadniczo zgodne

z zasadami US GAAP oraz wytycznymi opublikowanymi przez Panel Ekspertow RMSR
we wrzesniu 2008 r.

W projekcie standardu proponuje sie koncepcje wartosci godziwej opartej na cenie
wyjscia z transakcji, definiowanej jako ,cena, ktdrg otrzymano by za sprzedaz aktywdw lub
zaptacono za przekazanie zobowigzania w dobrowolnej transakcji pomigdzy uczestnikami
rynku na dzien wyceny”. Takg definicje uzupetniajg nastepujgce dodatkowe wytyczne:

= Zaktada sie, ze transakcja ma miejsce na najkorzystniejszym rynku na dane aktywa
lub zobowigzania, czyli rynku, na ktéorym mozna uzyska¢ maksymalng mozliwg
cene za sprzedaz aktywow lub zaptaci¢ minimalng mozliwg kwote za przekazanie
zobowigzania.

= Wycena do wartosci godziwej powinna uwzgledniac¢ te zatozenia i cechy
charakterystyczne danych aktywow lub pasywow, ktére uczestnicy rynku wzieliby pod
uwage przy okreslaniu ceny danych aktywéw lub pasywoéw.

= Najlepszym dowodem na warto$¢ godziwg w momencie poczgtkowego ujecia jest cena
transakcyjna, za wyjatkiem transakcji z podmiotami powigzanymi, transakcji wymuszonej
przez okolicznosci, réznych jednostek rozliczeniowych i réznych rynkéw.

= Wycena do wartosci godziwej sktadnika aktywdw powinna odzwierciedla¢ jego
najwyzsze i najlepsze zastosowanie, czyli takie zastosowanie przez uczestnikéw rynku,
przy ktorym wartos¢ sktadnika aktywow lub grupy aktywow, w ktérej dany sktadnik
bytby uzywany, jest mozliwie najwyzsza (aktywa finansowe nie majg alternatywnych
zastosowan).

" Rada zidentyfikowata trzy przypadki niespéjnosci terminu ,warto$¢ godziwa" z zaproponowang definicja. W przypadku
ptatnosci regulowanych akcjami i praw ponownie nabytych podczas potaczenia jednostek gospodarczych proponuije sie
po prostu wykreslenie wartoéci godziwej z dotychczasowych standardéw. W trzecim ze zidentyfikowanych przypadkow
— wyceny zobowigzan finansowych pfatnych na zgdanie w przysztosci — proponuje sie wytaczenie z zakresu samego
proponowanego standardu dotyczgcego wyceny do wartosci godziwe;j.
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Réznica pomiedzy definicjg zawartg w projekcie standardu

a SFAS 157 polega na tym, ze projekt definiuje rynek referencyjny
jako najkorzystniejszy. W SFAS 157 zaktada sie, ze transakcja
ma miejsce na gtébwnym rynku, o ile taki istnieje. W projekcie
standardu zauwaza sie natomiast, ze jednostka moze zatozy¢,

ze gtéwny rynek jest rynkiem najkorzystniejszym, o ile nie ma
dowodow na twierdzenie przeciwne.

Jednostka rozliczeniowa

Projekt standardu nie zmienia jednostki rozliczeniowej
przewidzianej w dotychczasowych standardach MSSF. Tak wiec
jednostka rozliczeniowg aktywow i zobowigzan finansowych
pozostaje pojedynczy instrument.

Wartos¢ godziwa zobowigzan

W projekcie standardu proponuje sie, by wartos¢ godziwa
zobowigzania odzwierciedlata ryzyko niespetnienia

Swiadczenia (w tym wiarygodnos¢ kredytowg samej jednostki
sprawozdawczej). Zaktada sie takze, ze ryzyko niespetnienia
Swiadczenia jest takie samo przed i po przeniesieniu
zobowigzania; zatozenie to wynika z definicji wartosci godziwe;j:
poniewaz zobowigzanie jest przenoszone, to nadal istnieje — nie
zostaje uregulowane z kontrahentem ani nie wygasa w inny
sposoéb. W opinii Rady warto$¢ godziwa zobowigzania jest réwna
wartosci odpowiadajgcego mu sktadnika aktywow u kontrahenta.
Zobowigzanie wycenia sie wiec takg samg metodg, jakg
zastosowatby kontrahent w celu wyceny sktadnika majgtku, nawet
w sytuacji braku mozliwej do zaobserwowania ceny rynkowe;.
Jest to jeden z obszardw, w ktérych nowe propozycje mogag
doprowadzi¢ do zmiany sposobu ustalania wartosci godziwej
niektorych zobowigzan przez jednostke.

Hierarchia wartosci godziwej

W projekcie standardu zaproponowano jednolitg hierarchie
pomiaru wartosci godziwej analogicznie jak w SFAS 157.
Hierarchia ta ma zastosowanie do wszystkich rodzajéw pomiaru
wartosci godziwej. Hierarchia jest trzystopniowa i zalezy od rodzaju
danych wejsciowych stosowanych w danej technice wyceny.

= Dane wejsciowe poziomu 1. to notowane na aktywnym rynku
ceny aktywow lub zobowigzan identycznych z wycenianymi.
= Dane wejsciowe poziomu 2. to inne dane mozliwe
do zaobserwowania.

= Dane wejsciowe poziomu 3. to dane niemozliwe
do zaobserwowania, ktére jednak nalezy opracowac w celu
uwzglednienia zatozen przyjmowanych przez uczestnikow
rynku przy okreslaniu wtasciwej ceny sktadnika aktywow lub
zobowigzania. Kazdg wycene do wartosci godziwej klasyfikuje
sie do powyzszych kategorii na podstawie najnizszego
poziomu danych wejsciowych, ktéry jest dla niej istotny.

Projekt standardu nie wymaga stosowania cen ofertowych —
ceny kupna dla aktywow i ceny sprzedazy dla zobowigzan;
przewiduje natomiast zastosowanie osgdu przy okreslaniu,
ktoéra cena z przedziatu wyznaczonego przez oferowang

cene kupna i sprzedazy jest najbardziej reprezentatywna dla
wartosci godziwej w danych okolicznosciach. Takie podejscie
ma zastosowanie niezaleznie od tego, na ktérym szczeblu
hierarchii wartosci godziwej sytuujg sie dane wejsciowe oparte
na ofertowych cenach kupna i sprzedazy. Jest to zmiana

w stosunku do dotychczasowych wytycznych.

Ujawnianie informacji

Rozszerzono wymogi w zakresie wykazywania informaciji,

co moze oznaczac znacznie wiecej pracy dla jednostek
sprawozdawczych. Wymogi te sg podobne do obowigzujgcych
w MSSF 7, ale dotyczg wszystkich aktywow i zobowigzan
wycenianych w wartosci godziwej, a nie tylko aktywow

i zobowigzan finansowych. Wymagane jest ujawnienie
nastepujgcych informacji:

= informacja o poziomie hierarchii, do ktérego zalicza sie dany
pomiar wartosci godziwej;

= wszelkie znaczace przeniesienia pomiedzy poziomami
pierwszym i drugim;

= metody wyceny do wartosci godziwej i stosowane dane
wejsciowe oraz zmiany technik wyceny;

=  dodatkowe informacje wykazywane dla pomiaréw poziomu
trzeciego, obejmujgce uzgodnienie salda otwarcia
i zamkniecia.

Proponowany standard zawiera wymaog ujawniania tych samych
informac;ji o instrumentach finansowych w $rédrocznych

i rocznych sprawozdaniach finansowych. Ten wymaog bedzie miat
najpowazniejsze konsekwencje dla instytucji finansowych.

Projekt standardu dotyczacego wyceny do wartosci godziwej — na pierwszy rzut oka

®  Proponowany standard nie rozszerza wymogu wyceny
do wartosci godziwej. Stanowi natomiast jednolite Zrédto
wytycznych w zakresie sposobu wyceny do wartosci godziwe;.
= W niektérych obszarach, takich jak stosowanie jednolitej,
trojstopniowej hierarchii metod pomiaru do wszystkich wycen
wartosci godziwej, proponowany standard zwieksza zbieznosc¢
pomiedzy MSSF i US GAAP.
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m  Rozszerzone wymogi informacyjne moga oznaczac¢ znacznie
wiecej pracy dla jednostek sprawozdawczych.

= Proponowany standard definiuje warto$¢ godziwa jako cene
wyjscia z transakgciji.

= Termin nadsytania uwag uptywa 28 wrzesnia.
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Wiadomosci z Cannon Street

RMSR przedstawi MSR 39 w trzech projektach

Na posiedzeniu w ubiegtym miesigcu Rada postanowita, ze
proponowany standard, ktéry ma zastgpi¢ MSR 39, zostanie
przedstawiony w trzech odrebnych dokumentach. Pierwszy z nich
skupi sie na klasyfikacji i wycenie instrumentéw finansowych
(oczekiwana data publikacji — lipiec 2009 r.), natomiast drugi i trzeci —
odpowiednio na utracie wartosci (oczekiwany w pazdzierniku 2009 r.)
i zabezpieczeniach (oczekiwany w pierwszym kwartale 2010 r.).

Klasyfikacja i wycena

Rada wstepnie zaproponowata dwie kategorie wyceny: do wartosci
godziwej i wedtug zamortyzowanego kosztu. Podstawowe
instrumenty finansowe (jak to okreslono w ,MSSF dla matych

i Srednich przedsiebiorstw”) bedg podlega¢ wycenie w wysokosci
zamortyzowanego kosztu; wszelkie pozostate instrumenty
finansowe bedg wyceniane w wartosci godziwej. Jednostki bedg
nastepnie miaty mozliwo$¢ wyceny w wartosci godziwej niektorych
podstawowych instrumentow finansowych, jesli na przyktad model
biznesowy danej jednostki przewiduje obrét takimi instrumentami.
Mozliwos$¢ wyboru bedzie albo swobodna, albo moze podlegaé
pewnym ograniczeniom. Mozliwe, ze wymoég wyceny do wartosci
godziwej bedzie miat zastosowanie réwniez do innych pozycji —
na przykfad tych podstawowych instrumentéw finansowych, ktére
sg notowane na aktywnym rynku.

Zagadnienia te bedg analizowane na posiedzeniach w przysztosci.
Rada zaproponuje zakaz reklasyfikacji pomiedzy instrumentami
wycenianymi w wartosci godziwej i wedtug zamortyzowanego
kosztu; eliminacje zasad ,zanieczyszczania” instrumentéw (jednak
z zachowaniem wymogu odrebnej prezentacji zyskow i strat

ze zbycia instrumentow wycenianych wedtug zamortyzowanego
kosztu) oraz umozliwienie prezentacji zmian wartosci godziwej
w pozostatych przychodach catkowitych (ang. comprehensive
income), jednak bez mozliwosci uwzglednienia recyklingu lub
utraty wartosci (nie omawiano jednak, na jakiej zasadzie bytoby
to mozliwe).

Utrata wartosci

Rada dyskutowata rozne podejscia do utraty wartosci. Pracownicy
dziatajgcy na zlecenie Rady omawiajg obecnie z roznymi
interesariuszami mechanizm podejscia do utraty wartosci opartego
na oczekiwanych stratach (w przeciwienstwie do obecnego
modelu poniesionych strat). Rada przewiduje ogtoszenie w lipcu
na swoich stronach internetowych zaproszenia do przedstawienia
swego stanowiska przez zainteresowane strony, w oczekiwaniu

na publikacje projektu standardu dotyczgcego utraty wartosci

w pazdzierniku 2009 r.

Projekt nowelizacji KIMSF 14

Rada opublikowata projekt nowelizacji KIMSF 14 ,MSR 19 —
Putap dla aktywéw z tytutu programow okreslonych swiadczen,
minimalne wymogi w zakresie finansowania i ich wzajemne
oddziatywanie”. Proponowana nowelizacja ma na celu eliminacje
niezamierzonych konsekwencji KIMSF 14, polegajacych na tym,
ze niektore jednostki nie bedg mogty uja¢ jako sktadnika aktywow
niektérych przedptat na sktadki z tytutu minimalnego finansowania.
Propozycja ma temu zapobiec poprzez wprowadzenie

wymogu ujmowania przedptat jako aktywow w okreslonych
okolicznos$ciach. Przewidziano 60-dniowy okres nadsytania uwag,
ktory uptywa 27 lipca 2009 r.

Poczatek nowej kadencji

RMSR i KIMSF

RMSF i KIMSF powotaly nowych czionkéw od przysziego miesigca. Nowymi, petnoetatowymi cztonkami rady na 5-letnig
kadencje zostang Amaro Luiz de Oliveira Gomes z Banku Centralnego Brazylii oraz analitycy Patrick Finnegan

z Centrum Integralnosci Rynku Finansowego Instytutu Dyplomowanych Analitykow Finansowych (CFA) oraz Patricia
McConnell z firmy Bear Stearns. Laurence Rivat z firmy Deloitte we Francji zostat powotany do KIMSF na okres 3 lat.

Amaro Luiz de Oliveira odegrat kluczowag

role we wprowadzaniu MSSF w Brazylii, gdzie
nadzorowat wprowadzanie tych standardow

przez instytucje finansowe. Byt réwniez cztonkiem
Brazylijskiego Komitetu Standardéw Rachunkowosci
i Komitetu Sterujgcego ds. Konwergencji
Rachunkowos$ci w Brazylii, a takze cztonkiem Grupy
Zadaniowej ds. Rachunkowosci Bazylejskiego Komitetu Nadzoru
Bankowego.

Patrick Finnegan kieruje zespotem w ramach
Instytutu CFA (stowarzyszenia dyplomowanych
analitykow finansowych) wypowiadajgcym sie

z perspektywy uzytkownika w kwestiach dziatalnosci
w zakresie stanowienia standardéw przez RMSR,
FASB i inne organy regulacyjne. Byt réwniez
koordynatorem prac Rady ds. Polityki Ujawniania
Informacji Korporacyjnych Instytutu CFA, ktorej zadaniem jest
analizowanie i komentowanie inicjatyw w zakresie polityki
sprawozdawczej na catym Swiecie. Wczesniej byt dyrektorem
zarzagdzajgcym w Moody’s Corporate Finance Group.
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Patricia McConnell jest jednym z wiodacych

w USA analitykéw zagadnien powigzanych

z rachunkowoscig. Podczas 32-letniej kariery

w grupie Bear Stearns’ Equity Research
uczestniczyta w dziataniach zwigzanych

ze stanowieniem standardow jako cztonek Komisji
Doradczej RMSR, Komitetu Miedzynarodowych
Standardéw Rachunkowosci, Rady ds. Polityki Ujawniania
Informacji Korporacyjnych Instytutu CFA oraz Nowojorskiego
Stowarzyszenia Analitykéw Papierow Warto$ciowych.

Laurence Rivat jest partnerem w firmie Deloitte w zespole ds.
MSSF i kieruje jednym z centréw doskonalenia w zakresie MSSF
tej firmy. KIMSF ogtosita rowniez przedtuzenie kadencji na kolejne
trzy lata nastepujagcych cztonkow:

= Sara York Kenny, Doradca ds. Konsultingu, International
Finance Corporation (podmiot z grupy kapitatowej Banku
Swiatowego).

m  Takatsugu Ochi, Wicedyrektor Generalny, Grupa Zarzadzania
Zasobami Finansowymi, Sumitomo Corporation.

= Ruth Picker, partner i dyrektor na szczeblu Swiatowym,
ogolnoswiatowy dziat ustug w zakresie MSSF, Ernst and Young.
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Poradnik dla poczatkujgcych:
wartosci niematerialne

Tajemnica sktadu Coca-Coli, ztote tuki McDonalda, Myszka Miki, lista
prenumeratorow ,,Timesa” — to wszystko formy wartosci niematerialnych.
Przyktadem sity znaku handlowego moze by¢ ,,Spirit of Ecstasy” — stynna
figurka postaci kobiecej zdobigca maske kazdego Rolls-Royce’a, ktéra stata
sie przedmiotem zazartych targow pomiedzy Volkswagenem i BMW. Tajny

przepis na Coca-Cole jest bezcenny. Sita marki Disneya, ktorej ucielesnieniem jest Myszka Miki, ma range swiatowa.
Rachunkowos¢ wartosci niematerialnych moze jednak by¢ skomplikowana. Obecny klimat ekonomiczny dodatkowo
ja utrudnia. Zarzady szczegolnie koncentruja sie na takich aktywach, oceniajac, czy ich wartos¢ jest odzyskiwalna.
Larry Dodyk i Eric Kahrl z dziatu ustug doradztwa ksiegowego PwC w USA sprébuja przyblizy¢é nam nieco materie

wartosci niematerialnych
Czym sa wartosci niematerialne?

Wartosci niematerialne definiuje sie jako ,mozliwe

do zidentyfikowania aktywa niepieniezne nie posiadajgce postaci
fizycznej". W przeciwienstwie do rzeczowych aktywow trwatych,
takich jak wyposazenie fabryki czy budynek biurowy, wartos¢
wartosci niematerialnych wynika z praw i przywilejow, jakie
przystuguja jednostce, ktéra ich uzywa.

Kierownictwo czesto ponosi naktady lub zacigga zobowigzania
na nabycie, opracowanie, utrzymanie i ulepszenie zasobéw
niematerialnych. Nalezg do nich wiedza naukowa i techniczna,
projekt i wdrozenie nowych procesow i systemow, licencje,
wiasnosé intelektualna, znajomos¢ rynku czy znaki handlowe
(w tym nazwy marek i tytuty publikacji).

Wartosci niematerialne moga przybiera¢ rozne formy. Zazwyczaj
mozna je zaliczy¢ do jednej z szesSciu kategorii:

= marketingowe: znaki handlowe, nazwy handlowe, zbiorcze
znaki handlowe, winiety prasowe, nazwy domen internetowych
i umowy w sprawie zakazu konkurencji.

= klientowskie: wykazy klientéw, dane o zamdwieniach
i produkcji, umowy z klientami i odno$ne relacje z klientami,
a takze pozaumowne relacje z klientami.

= artystyczne: sztuki teatralne, opery, utwory literackie,
muzyczne, filmy, fotografie, materiaty wizualne
i audiowizualne.

= umowne: umowy licencyjne, honoraria, umowy reklamowe,
umowy na dostawy towardw i ustug, umowy leasingowe,
umowy franszyzy, prawa do nadawania programéw
telewizyjnych i umowy o prace.

= technologiczne: patenty, tajemnice handlowe, bazy danych
i oprogramowanie komputeréw.

= wartosc¢ firmy.

Aby stwierdzi¢, czy poniesione naktady spetniajg definicje wartosci
niematerialnych, kierownictwo musi zastosowac¢ subiektywny osad.
Zgodnie z definicjg zawartg w MSR 38 ,Wartosci niematerialne”,
sktadnik wartosci niematerialnych musi by¢ ,mozliwy

do zidentyfikowania", znajdowac sie pod kontrolg jednostki

i by¢ w stanie generowacé korzysci ekonomiczne w przysztosci.
Skfadnik aktywow jest ,mozliwy do zidentyfikowania” jesli mozna
go wyodrebni¢ (czyli wydzieli¢ z jednostki i sprzedac, przekazac,
wymieni¢ lub udzieli¢ nan licencji, czy to odrebnie, czy tez tgcznie
z odnos$ng umowa lub sktadnikiem aktywdw badz zobowigzan).
Skfadnik aktywow jest rowniez ,mozliwy do zidentyfikowania”, jesli
wynika z praw umownych lub innych praw, niezaleznie od tego,
czy prawa te sg przenoszalne albo czy mozna je wyodrebnic

z jednostki lub z innych praw.
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Jak ujmuje sie wartosci niematerialne?

Wartosci niematerialne mogg by¢ wytworzone przez jednostke
we wtasnym zakresie, nabyte w ramach potgczenia jednostek

gospodarczych lub nabyte odrebnie. Ich ujecie ksiegowe moze
by¢ bardzo rézne, w zaleznosci od sposobu nabycia aktywow.

Jak zatem metoda nabycia wptywa na poczatkowe ujecie

i wycene wartosci niematerialnych?

Ujecie i wycena wartosci niematerialnych wytworzonych
przez jednostke we wlasnym zakresie

Wiele wartosci niematerialnych powstaje w wyniku wytworzenia
przez jednostke we wtasnym zakresie, to jest ustanowienia

i wspierania przez kierownictwo przez diuzszy okres.

W ten sposob powstaje wiekszo$¢ nazw marek, i trudno jest
wyodrebni¢ moment, w ktérym marka z btyskotliwego chwytu
marketingowego staje sie czynnikiem generowania wartosci.
Najcenniejsze sg zazwyczaj marki zwigzane z produktami
konsumpcyjnymi, poniewaz pozwalajg one kierownictwu

na $cigganie w cenie premii za produkt, ktéry w innym przypadku
nie wyrézniatby sie niczym szczegolnym, jak papierosy czy
wodka. Naktadow na rozwdj marki nie da sie odrozni¢ od kosztéw
rozwoju dziatalnosci przedsiebiorstwa jako takiego — nie sg one
mozliwe do wyodrebnienia. Pozyciji takich nie ujmuje sie wiec
jako wartosci niematerialnych w przypadku ich wytworzenia

we wilasnym zakresie.

Przedsigbiorstwa mogg réwniez wytwarza¢ we wtasnym zakresie
wartosci niematerialne o charakterze bardziej technicznym, takie
jak oprogramowanie czy opatentowane leki. Proces wytwarzania
tego typu aktywow dzieli sie na faze badan i faze rozwoju. Faza
badawcza obejmuje odkrycie, interpretacje i rozwoj wiedzy. Faza
rozwojowa polega na zastosowaniu wiedzy do konkretnego
problemu. Nie da sie ujg¢ wartosci niematerialnych wynikajgcych
z etapu badan, poniewaz na tym etapie nie jest mozliwe
okreslenie prawdopodobnych korzysci ekonomicznych, ktore
mozna by przypisa¢ do naktadéw na badania.

Niekiedy jednostka jest w stanie zidentyfikowac sktadnik wartosci
niematerialnych na etapie prac rozwojowych i wykazag, ze
bedzie on generowat prawdopodobne korzysci ekonomiczne

w przysztosci. Wartosci niematerialne powstate na etapie prac
rozwojowych wykazuje sie, jesli jednostka moze udowodni¢
wszystkie nastepujgce zagadnienia:

wykonalnos¢ techniczng;

zamiar doprowadzenia prac rozwojowych do konca;
mozliwos$c¢ uzycia lub sprzedazy wytworzonych wartosci
niematerialnych;
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®  sposOb generowania prawdopodobnych korzysci
ekonomicznych w przysztosci przez dane aktywa (na przykfad
istnienie rynku na produkt danych wartosci niematerialnych
lub na same wartosci niematerialne);

= dostepnos¢ zasobdéw koniecznych do ukohczenia prac
rozwojowych;

= mozliwo$¢ wiarygodnej wyceny odnosnych naktadow;

Przyktadami dziatan rozwojowych, ktére mogg spetniac kryteria
kapitalizacji, sa:

= zaprojektowanie, skonstruowanie i testy poprzedzajgce
produkcje lub uzycie prototypoéw i modeli;

m  zaprojektowanie narzedzi, przyrzgdéw do obrobki, form
i odlewéw przy zastosowaniu nowej technologii;

= zaprojektowanie, konstrukcja i prowadzenie fabryki
pilotazowej, na skale zbyt matg, by byta ekonomicznie
optacalna jako produkcja komercyjna;

m  zaprojektowanie, skonstruowanie i testy wybranego
zamiennika nowych lub udoskonalonych materiatéw,
urzgdzen, produktéw, procesow, systeméw lub ustug;

Naktadéw spisanych na etapie badan lub rozwoju nie mozna
aktywowacé w pozniejszym okresie, kiedy dany projekt spetnia
juz kryteria ujecia. Kosztow dotyczgcych wielu wartosci
niematerialnych wytworzonych we wtasnym zakresie nie
kapitalizuje sie, lecz spisuje sie je w ciezar rachunku zyskow

i start w momencie poniesienia. Do takich kosztow nalezg koszty
badan, utworzenia spofki i reklamy.

Ujecie i wycena wartosci niematerialnych odrebnie nabytych

Przedsiebiorstwo moze kupi¢ wartosci niematerialne

od innego podmiotu. Wartosci niematerialne nabyte odrebnie
ujmuje sie poczatkowo w cenie nabycia. Cena nabycia
obejmuje cene zakupu, w tym cta importowe i bezzwrotne
podatki od kupna, a takze koszty, ktére mozna bezposrednio
przypisa¢ do przygotowania aktywow do ich zamierzonego
uzycia. Wartosci niematerialne nabyte odrebnie wystepujg
powszechnie w branzy farmaceutycznej, gdzie kupuje sie

i sprzedaje zaréwno leki opatentowane, jak i znajdujgce sie
dopiero na etapie rozwoju. Powszechnie rowniez przechodzg
z rgk do rgk pozadane okna startu i lgdowania na waznych
lotniskach. Licencje na nadawanie programow telewizyjnych,
radiowych i obstuge telefonii komoérkowej rowniez mozna naby¢,
czy to od urzedu regulacji, czy tez od innego podmiotu. Prawa
do emisji flméw i programoéw telewizyjnych to inna postac
wartosci niematerialnych, ktére nabywa sie i sprzedaje inaczej
niz w toku potgczenia jednostek gospodarczych.

Cena zakupu wartosci niematerialnych nabytych odrebnie
uwzglednia zatozenia co do prawdopodobnych przysztych
korzysci ekonomicznych, ktére dane aktywa moga generowac.
Mozna przewidzie¢ wysokosc¢ strumieni pienieznych, jakie
generowac bedzie opatentowany lek, ktéry jest aktywnie
wprowadzany na rynek, a zatem zazgda¢ ceny wspotmiernej
z tymi wysoce prawdopodobnymi (juz nie tak ryzykownymi)
przeptywami pienieznymi. Natomiast cena sktadnika leku

na wczesnym etapie rozwoju bedzie znacznie nizsza,

ze wzgledu na znaczgcg niepewnosé co do jego skutecznosci.
Tak wiec w poczatkowej wycenie odrebnie nabytych wartosci
niematerialnych uwzglednia sie prawdopodobienstwo.
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Ujmowanie i wycena wartosci niematerialnych nabytych
w ramach pofaczenia jednostek gospodarczych

Cena nabycia wartosci niematerialnych nabytych

w ramach potgczenia jednostek gospodarczych stanowi

ich warto$¢ godziwg na date nabycia. Wartos¢ godziwa
wartosci niematerialnych odzwierciedla oczekiwania

co do prawdopodobienstwa uzyskania przez jednostke
spodziewanych przysztych korzysci ekonomicznych z tych
aktywow. Jak wskazano powyzej, bardziej pewne przeptywy
pieniezne skutkujg wyzszg wartoscig godziwg, natomiast mniej
pewne — nizszg.

Wiekszos¢ niematerialnych aktywéw marketingowych lub
klientowskich ujmuje sie jedynie w przypadku potgczenia
jednostek gospodarczych, jako ze takie aktywa rzadko
zmieniajg wiasciciela, o ile nie dochodzi do sprzedazy catego
przedsiebiorstwa. Czym bowiem bytaby Coca-Cola bez marki
Coca-Cola?

Jesli sktadnik wartosci niematerialnych nabyty w ramach
potgczenia jednostek gospodarczych mozna wyodrebni¢ z praw
umownych lub innych praw, bgdz tez dany sktadnik z nich wynika,
istnieje wystarczajgca ilos¢ informacji, by wiarygodnie wycenic
dany sktadnik aktywéw. Kryterium wiarygodnej wyceny uznaje

sie zatem za spetnione przez wartosci niematerialne nabyte

w ramach potgczenia jednostek gospodarczych. Jesli danego
skfadnika wartosci niematerialnych nie da sie wydzieli¢ z praw
umownych lub innych praw, ani tez dany sktadnik z nich nie
wynika, jest ujmowany jako cze$¢ wartosci firmy.

Podmiot przejmujacy ujmuje na date nabycia, odrebnie

od wartosci firmy, mozliwe do zidentyfikowania wartosci
niematerialne podmiotu przejmowanego niezaleznie od tego,

czy podmiot przejmowany wykazywat dane aktywa przed
potgczeniem jednostek gospodarczych. Pewne umowne

wartosci niematerialne, takie jak umowy niewykonane w trakcie
obowigzywania (ang. executory contract), mogty nie by¢
uwzglednione w bilansie spoétki przejmowanej przed datg nabycia.
Po nabyciu takie umowy mogg odzwierciedla¢ korzystng sytuacje
w odniesieniu do aktualnych warunkéw rynkowych, a zatem
stanowi¢ wartosci niematerialne. Zidentyfikowanie takich aktywoéw
w duzej organizacji podczas potgczenia jednostek gospodarczych
moze by¢ trudne.

Jak wycenia sie wartosci niematerialne po poczatkowym
ujeciu?

Wartosci niematerialne sg amortyzowane, chyba ze majg
nieokreslony okres uzytkowania. Kierownictwo amortyzuje
aktywa w sposoéb systematyczny przez okres ich uzytkowania.
Aktywa majg nieokreslony okres uzytkowania, jesli brak jest
przewidywalnego konca okresu, w ktérym oczekuje sie, ze
dane aktywa bedg generowac wptywy pieniezne netto dla
jednostki. Nieokreslony okres uzytkowania to nie to samo

co nieograniczony (nieskonczony), ani niedefiniowalny (taki, ktéry
nie ma zdefiniowanej wartosci). Dtugos¢ okreslonego okresu
uzytkowania wartosci niematerialnych podlega przeglgdowi
co najmniej na koniec kazdego roku obrotowego.

Po poczatkowym ujeciu kierownictwo wybiera, czy bedzie
stosowac model kosztowy, czy model aktualizacji wartosci jako
zasade rachunkowosci dla wartosci niematerialnych. Aby mozna
byto zastosowa¢ model aktualizacji wartosci, musi istnie¢ aktywny
rynek. Poniewaz jednak niewiele wartosci niematerialnych
znajduje sie w aktywnym obrocie, aktualizacja wartosci rzadko
jest stosowana w praktyce.
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Podstawa wyceny

Przeplywy pieniezne Zatozenia

Podejscie

Wartos¢ uzytkowa Przeptywy pieniezne muszg by¢

zdyskontowane

Oparte na zatozeniach
kierownictwa

Testowanie skfadnika aktywéw
W jego obecnym stanie

Wartos¢ godziwa
pomniejszona o koszty
doprowadzenia do sprzedazy

Mozna stosowac zdyskontowane
przeptywy pieniezne albo ceny
rynkowe

Oparte na zatozeniach
uczestnikow rynku

Testowanie najwyzszego
potencjatu sktadnika aktywow

Utrata wartosci i aktualny rynek

W warunkach spowolnienia gospodarczego zarzady koncentrujg
sie na wartosciach niematerialnych, zastanawiajac sig, czy ich
wartos¢ jest odzyskiwalna. Wartosci niematerialnych nie mozna
wycenia¢ w kwocie wyzszej niz wartos¢, ktérg mozna uzyskac
poprzez ich uzywanie (warto$¢ uzytkowa) lub sprzedaz (wartos¢
godziwa pomniejszona o koszty doprowadzenia do sprzedazy).
Wyzsza z tych dwdch kwot stanowi wartos¢ odzyskiwalng.

Utrata wartosci ma miejsce, gdy wartos¢ odzyskiwalna jest
nizsza niz bilansowa. Te dwie podstawy wyceny wykazujg pewne
podobienstwa i réznice, co wida¢ w powyzszej tabeli.

Nie wszystkie wartosci niematerialne muszg byc¢ testowane

pod katem utraty wartosci co roku. Wartosci niematerialne

o okreslonym okresie uzytkowania testuje sie tylko w przypadku
wystgpienia przestanek utraty wartosci. Wartos¢ firmy, wartosci
niematerialne o nieokreslonej dtugosci okresu uzytkowania
oraz niegotowe do uzytkowania testuje sie natomiast co roku
oraz w przypadku wystgpienia przestanek utraty wartosci.
Przestankami utraty wartosci sg m.in. straty na dziatalnosci
operacyjnej, spowolnienie na rynku, uszkodzenie sktadnika
aktywow czy zamiar zmiany sposobu jego uzytkowania.

Testy utraty wartosci przez wartosci niematerialne przeprowadza
sie najczesciej w osrodku wypracowujgcym srodki pieniezne lub
w grupie takich osrodkoéw. Dla przyktadu, wazna marka taka jak
Nike wypracowuje srodki pieniezne dla wszystkich markowych
produktéw. Osrodkiem wypracowujgcym srodki pieniezne jest
najmniejsza grupa aktywow, ktéra generuje wptywy pieniezne
zasadniczo niezalezne od wptywow pienieznych z innych
aktywdw; moze nim by¢ réwniez pojedynczy sktadnik aktywow.
Typowe osrodki wypracowujace srodki pieniezne to np. sklep czy
fabryka. Osrodek wypracowujgcy srodki pieniezne ma aktywa,
ktore mozna przypisac konkretnie do tego osrodka (np. srodki
trwate w sklepie) oraz cze$¢ aktywow centralnych, jesli mozna

ja przypisa¢ w sposob uzasadniony i spéjny.

Obecna sytuacja gospodarcza powoduje, ze ujete w ksiegach
wartosci niematerialne znalazty sie w blasku reflektorow. Znacznie
wigkszg uwage zwraca sie obecnie na zazwyczaj rutynowe testy
utraty warto$ci przeprowadzane w odniesieniu do wartosci firmy

i wartosci niematerialnych o nieokre$lonym okresie uzytkowania.
Powszechnos$¢ wystepowania przestanek utraty wartosci w sytuaciji,
gdy wiele przedsiebiorstw znalazto sie pod presjg, spowodowata,
ze amortyzowane wartosci niematerialne testuje sie pod katem
utraty warto$ci. Dobre ujawnienia dotyczgce odpiséw z tego tytutu
— lub przyczyn rezygnaciji z takich odpiséw — bedzie kluczowe

w obecnym klimacie sprawozdawczosci.
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Wartosci niematerialne — Rolls-Royce Motors

W wyniku wydzielenia produkcji samochodéw z firmy Rolls-Royce
Limited w 1973 r. powstata spotka Rolls-Royce Motors (producent
samochodoéw Rolls-Royce i Bentley). W 1998 r. wiasciciel spotki
Rolls-Royce Motors — firma Vickers — postanowit jg sprzedac.
Wydawato sie, ze najwieksze szanse na przejecie spotki ma
BMW, ktére juz wezesniej dostarczato silniki i inne komponenty
do samochoddéw Rolls-Royce i Bentley. Jednak ostateczng oferte
BMW — 340 min funtéw szterlingdw przebit Volkswagen, ktéry
zaproponowat 430 min funtow.

Kto ile wiedziat na jakim etapie pozostaje niejasne do dzis. Tak
czy owak, okazato sie, ze pewne kluczowe znaki handlowe (np.
nazwa i logo Rolls-Royce’a) nigdy nie nalezaty do firmy Vickers,
lecz nadal pozostajg wtasnoscig Rolls-Royce Limited, ktora
postanowita udzieli¢ na nie licencji nie Volkswagenowi, lecz BMW.
Volkswagen kupit prawa do statuetki ,Spirit of Ecstasy" i ksztattu
wylotu chtodnicy, nie dysponowat jednak prawami do nazwy
Rolls-Royce. BMW z kolei nie miato praw do charakterystycznego
wylotu chtodnicy ani statuetki. BMW kupito wiec opcje na te znaki
handlowe, ptacgc 40 min funtdw za licencje na nazwe i logo
Rolls-Royce’a. Wielu komentatoréow uznato te kwote za okazyjna,
zwazywszy na to, ze dotyczyta prawdopodobnie najbardziej
wartosciowego sktadnika majatku w catej transakcji. Volkswagen
twierdzit, ze od poczatku zalezato mu jedynie na Bentleyach.
Wolumen produkcji pod markg Bentley byt znacznie wyzszy —

na kazde dwa sprzedane modele Bentleya przypadat tylko jeden
Rolls-Royce.

BMW i Volkswagen wypracowaty w koncu skomplikowane
porozumienie. W jego wyniku od 1 stycznia 2003 r. tylko BMW
moze nazywac swoje samochody ,Rolls-Royce”, a dawny dziat
Rolls-Royce/Bentley Volkswagena produkuje jedynie samochody
pod nazwg ,Bentley”.
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W celu uzyskania dalszych informacji prosimy o kontakt:

Szef zespotu ds. globalnej sprawozdawczosci finansowej
lan Wright: ian.d.wright@uk.pwc.com tel: +44 207 804 3300

Szef zespotu ds. sprawozdawczosci
Tomasz Konieczny: tomasz.konieczny@pl.pwc.com tel: +44 22 523 42 85

Zespot ds. sprawozdawczosci finansowej w Polsce

Waldemar Lachowski: waldemar.k.lachowski@pl.pwc.com, tel: +48 22 523 43 49
Robert Waliczek: robert.waliczek@pl.pwc.com tel: +48 22 523 43 32

Agata Wiktorowicz: agata.wiktorowicz@pl.pwc.com tel: +48 22 523 41 76

Marta Madejska: marta.madejska@pl.pwc.com tel: +48 22 523 41 39

© 2009 PricewaterhouseCoopers. Nazwa ,PricewaterhouseCoopers” odnosi sig¢ do firm wchodzgcych w sktad sieci PricewaterhouseCoopers International Limited, z ktérych kazda stanowi
odrebny i niezalezny podmiot prawny. Wszelkie prawa zastrzezone.
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