Zarys

RMSR i amerykanska FASB
zaproponowaty nowy model
ujmowania przychoddw, ktory
znaczaco wptynie na zasady
obecnie stosowane przez
podmioty sporzadzajace
sprawozdania finansowe
wedtug MSSF i US GAAP.

Kazda branza uwzgledniona
w projekcie w pewnym stopniu
moze odczué konsekwencje
zmian. Dla niektorych
jednostek, zwtaszcza tych,
ktoére dotychczas stosowaty
branzowe wytyczne US GAAP,
zmiany beda radykalne.

Proponuje sie wprowadzenie
jednego modelu, opartego
na umownych aktywach i
zobowigzaniach, w ramach
ktérego przychdd bedzie
ujmowany w przypadku
zwiekszenia umownych
aktywow lub zmniejszenia
umownych zobowigzan.

Przedsigbiorstwa powinny
przeanalizowa¢ wptyw takiego
modelu na swojg aktualng
dziatalno$¢ gospodarcza, w
tym na negocjowanie umoéw,
budzetowanie i systemy
informatyczne.

*connectedthinking

Aktualnosci MSSF
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PrzysztosSC ujmowania przychodow

Wspadlny projekt RMSR i FASB dotyczacy przychodow bedzie miat znaczacy wpltyw
na zasady stosowane przez jednostki w odniesieniu do ujmowania przychodoéw.
Kierownictwo bedzie musiato przeanalizowa¢ jego konsekwencje dla réznych
dziatéw przedsigbiorstwa. W niniejszym suplemencie oméwiono niektére z gitéwnych
proponowanych zmian.

W grudniu RMSR i FASB opublikowaty dokument do dyskusji podsumowujacy wyniki

ich wspolnego projektu dotyczacego ujmowania przychodéw. Celem projektu byto
doprowadzenie do zbieznosci standardow amerykanskich i MSSF w zakresie ujmowania
przychoddw, wyeliminowanie istniejgcych niekonsekwencji i niedostatkow oraz ograniczenie
— w przypadku standardéw amerykanskich — bardzo obszernej dotad liczby szczegétowych
wytycznych.

Dokument do dyskusji zawiera wstgpne stanowisko w kwestii modelu ujmowania
przychoddéw opartego na umowach. Dokument ten nie obejmuje wszystkich wytycznych,
ktore majg znalez¢ sie w proponowanym przysztym standardzie, ale przedstawia
podstawowe koncepcje, na jakich opiera sie nowy model ujmowania przychodéw. Nie
okreslono jeszcze terminu opracowania projektu standardu, oczekuje sie jednak, ze bedzie
gotowy w 2011 r.

Zwro¢ uwage...

Zacznij juz teraz. Przedsigbiorstwa powinny przeanalizowa¢ proponowane zmiany
modelu ujmowania przychodéw, by okresli¢ ich potencjalne konsekwencje dla
swojej dziatalnosci. Uwagi zgtaszane przez sporzadzajacych sprawozdania
finansowe i ich uzytkownikéw na etapie dokumentu do dyskusji mogg z wigkszym
prawdopodobienstwem doprowadzi¢ do zmian niz postulaty zgtaszane w terminie
blizszym ostatecznej publikacji standardu.

Gléwne postanowienia

Model oparty na aktywach i zobowigzaniach

Zaproponowany model stosuje podejscie oparte na aktywach i zobowigzaniach, bedace
kamieniem wegielnym zatozen koncepcyjnych RMSR i FASB. Aktualne wytyczne dotyczace
przychoddéw koncentrujg sie na procesie generowania zyskow, co czesto prowadzi

do trudnosci w rozpoznaniu momentu powstania przychodu. Obie Rady uwazaja, ze
bardziej konsekwentne stosowanie mozna osiggna¢ poprzez przyjecie modelu opartego

na pojedynczej umowie, w ktérym ujecie przychoddw oparte jest na zmianach wartosci
aktywow i zobowigzan umownych.

Zakres — umowy z klientami

Proponowany model skupia sie na umowach jednostki z jej klientami. Umowe definiuje

sie jako ,porozumienie dwdch lub wiecej stron powodujace powstanie mozliwych do
wyegzekwowania obowigzkéw”. Umowa moze byc¢ pisemna, ustna lub po$wiadczona w
inny sposob, wyrazny lub dorozumiany. Z definicji tej wynika, ze umowa istnieje, jesli tworzy
mozliwy do wyegzekwowania obowigzek.
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Proponowany model nie wyklucza ze swego zakresu uméw

branzowych. Podnoszone sg jednak pytania, czy zaproponowany

model dostarczatby uzytecznych informacji w przypadku pewnych

rodzajéw umow, takich jak:

= umowy dotyczace instrumentéw finansowych i niektorych
instrumentéw niefinansowych,

® umowy ubezpieczeniowe, oraz

m  umowy leasingowe.

Aktywa i zobowigzania umowne - zasada

Umowa z klientem obejmuje prawo do otrzymania wynagrodzenia
i obowigzek wykonania $wiadczenia polegajacego na
dostarczeniu towaru lub wykonaniu ustugi. Jednostka ma aktywa
umowne netto, jesli wartos¢ praw przewyzsza warto$¢ swiadczen.
Jednostka ma zobowigzania umowne netto, jesli warto$¢
Swiadczen przewyzsza warto$¢ praw.

U podstaw proponowanego modelu lezy zasada, ze przychod
ujmuje sie w momencie zwiekszenia wartosci aktywéw umownych
lub zmniejszenia wartosci zobowigzan umownych. Aktywa lub
zobowigzania umowne netto jednostki moga zmieniac¢ sie z wielu
powoddw. Na przyktad w momencie uzyskania wynagrodzenia od
klienta umowne aktywa jednostki ulegajg zmniejszeniu, poniewaz
jej prawo do uzyskania ptatnosci sie zmniejszyto. Kiedy jednostka
wypetnia Swiadczenie, na przyktad poprzez dostarczenie towaréw
lub ustug, jej zobowigzanie umowne ulega zmniejszeniu, bo znika
konieczno$¢ dostarczenia danych towaréw lub ustug.

Identyfikacja zobowigzania do $wiadczenia

Zobowigzaniem do swiadczenia jest przyrzeczenie przekazania
aktywow (towaréw lub ustug) klientowi. Zobowigzania do
Swiadczenia sg zwykle okre$lone w umowie, ale moga réwniez
powstawac na inne sposoby. Obowigzek swiadczenia moze
réwniez powstac¢ na podstawie wymogow prawnych, takich

jak lokalne przepisy wymagajace od jednostki udzielenia
gwarancji na jej produkt. Zobowigzanie do $wiadczenia moze
réwniez powstac¢ zwyczajowo, w wyniku stosowanej praktyki
biznesowej, na przyktad faktu $wiadczenia przez jednostke
ustug gwarancyjnych dla wszystkich klientéw w przesztosci.
Zobowigzanie do swiadczenia stanowi zatem mozliwe do
wyegzekwowania przyrzeczenie przekazania aktywow klientowi,
wyrazne lub dorozumiane.

Identyfikacja i wyodrebnienie poszczegdélnych zobowigzan do
Swiadczenia ma stuzy¢ zapewnieniu, ze jednostka rozpoznaje
przychdéd w momencie przekazania towardw i ustug klientowi.
Nawet prosta umowa moze obejmowac wiele zobowigzan do
Swiadczenia; ich identyfikacja i wyodrebnienie moze nie byc¢
tatwe. Wyodrebnienie z umowy poszczegdlnych zobowigzan do
Swiadczenia bedzie wiec potrzebne tylko wtedy, gdy klient ma
otrzymac przyrzeczone aktywa w réznych terminach.

Zwro¢ uwage...

Pojecie zobowigzania do swiadczenia jest zblizone do aktualnie
stosowanych koncepcji ,dostarczanego produktu” (deliverable),
Lkomponentu” czy ,sktadnika umowy”, ma jednak znacznie
szerszy zakres. Aby mozliwe byto odrebne ujmowanie
komponentéw umowy, nie bedzie juz konieczne, by taki
komponent miat dla klienta odrebng wartos¢. Zobowigzaniem
do swiadczenia moga by¢ na przyktad wymogi prawne, takie
jak obowigzek udzielenia gwarancji, albo zwyczajowe praktyki
biznesowe, takie jak prawo do zwrotu towaru. Odrebne
zobowigzania do $wiadczenia mogg rowniez wynika¢ z
gwarancji, ktére obecnie nie prowadza do ujecia przychodu.

Wypetnienie zobowigzania do $wiadczenia

— kiedy ujmowac przychéd

Przychdod ujmuje sie w momencie wypetnienia zobowigzania
do $wiadczenia. Nastepuje to z chwilg przekazania klientowi
kontroli nad aktywem. Przekazanie kontroli zazwyczaj nastepuje
w momencie fizycznego objecia aktywdw w posiadanie przez
klienta. Czasami jednak przekazanie kontroli moze nastapi¢
zanim klient fizycznie przejmie aktywo (np. w przypadku
niektérych porozumien okreslanych jako ,bill-and-hold”).
Przekazanie kontroli nad aktywami z tytutu $wiadczonych ustug
nastepuje zwykle w momencie wykonania ustugi, ktéra albo
zwieksza istniejgce aktywa klienta, albo stanowi korzy$¢, ktérg
klient konsumuje od razu.

Zwroc¢ uwage...

Skupienie sie wytacznie na przekazaniu kontroli w celu
ustalenia, kiedy nalezy uja¢ przychody, stanowi znaczaca
zmiane w stosunku do obowigzujgcych modeli. W obecnych
standardach dotyczacych przychodéw uwzglednia sie

takze inne kryteria, takie jak moment przekazania klientowi
ryzyka i korzysci czy zapewnienie (z rozsadng pewnoscia)
Sciggalnosci. Jesli przekazanie kontroli nad aktywami oraz
przekazanie ryzyka i korzysci z aktywow nastepujg w réznym
momencie, moze mie¢ to znaczacy wptyw na moment
rozpoznania przychodow.

Moment rozpoznania przychodéw moze by¢ rézny w zalezno$ci
od tego, czy umowa dotyczy dostarczenia towaréw czy
wykonania ustugi: towary przekazuje sie zwykle w okreslonym
momencie, podczas gdy ustuge swiadczy sie przez caty okres
obowigzywania umowy.

W przypadku niektérych uméw jednostka zobowigzuje sie

do przekazania klientowi towaréw w zwigzku ze swiadczong
ustuga. Przeanalizujmy przyktad, gdy jednostka zawiera umowe
na pomalowanie domu, a dostawa farby nastepuje przed
rozpoczeciem malowania. Czy jednostka powinna rozpoznac
przychod dotyczacy farby w momencie jej dostarczenia, czy jej
zuzycia do malowania? Jesli aktywa sg wykorzystywane w celu
spetnienia przysztego Swiadczenia, trudno jest okresli¢, kiedy
nastepuje moment przekazania takich aktywow. Zaktada sie
wiec, ze przekazanie klientowi aktywéw wykorzystywanych do
spetnienia przysztego $wiadczenia nastepuje dopiero wtedy, gdy
aktywa te zostang uzyte. Zatozenie takie mozna omingg, jesli w
warunkach umowy lub w przepisach lokalnych wyraznie stwierdza
sie, ze przekazanie aktywdw klientowi nastepuje przed ich
wykorzystaniem do spetnienia innych $wiadczen.

W okresleniu, kiedy nastgpito wypetnienie Swiadczenia, moze
pomaoc analiza czynnikow, takich jak potwierdzenie odbioru przez
klienta, zamiar i warunki ptatnosci.

= W warunkach umowy moze znalez¢ sie stwierdzenie,
ze ptatnos¢ nastepuje dopiero po formalnym odbiorze
aktywow. W przypadku, gdy towary zostang dostarczone
klientowi zgodnie ze specyfikacjg umowng, pisemne
potwierdzenie odbioru moze by¢ jedynie formalnoscia, ktéra
nie uniemozliwia ujecia przychodu do momentu dostawy
towarow.

m  Zamiar klienta, sam w sobie, nie wptywa na moment
spetnienia $wiadczenia. Moze jednak znalez¢
odzwierciedlenie w wynegocjowanych postanowieniach
umownych, w ktérych okreslono, kiedy nastepuje przekazanie
kontroli, a zatem takze spetnienie Swiadczenia. Rozwazmy
przyktad producenta, ktéry sprzedaje komputery. Klient nie
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zamierza korzysta¢ z kazdego z podzespotéw osobno (np.
monitora, klawiatury czy myszy), ale w umowie moze znalez¢
sie stwierdzenie, ze zostang one dostarczone w réznych
terminach. W przypadku dostawy w réznych terminach,
przychod rozpoznaje sie dla kazdego podzespotu z chwilg,
jego dostarczenia, poniewaz w momencie tym dochodzi

do spetnienia swiadczenia. Jesli umowa stwierdza, ze
przekazanie kontroli nad wszystkimi podzespotami nastepuje
dopiero z chwilg dostawy ostatniego z nich, przychod
rozpoznaje sie dopiero po dostarczeniu ostatniego z
komponentow.

m W stwierdzeniu, czy aktywa zostaty przekazane, moze pomaéc
analiza warunkow ptatnosci obowigzujacych klienta oraz
mozliwo$ci odzyskania przez niego tych ptatnosci. Jesli
jednostka zawiera umowe o Swiadczenie ustug, ktora
wymaga bezzwrotnych ptatno$ci w miare postepdw prac
w okresie jej obowigzywania, moze to oznaczac, ze
przekazanie czesciowo ukonczonych aktywéw nastepuje w
miare postepdw realizacji umowy.

Zwro¢ uwage...

Wstepne stanowisko w kwestii potwierdzenia odbioru przez
klienta, zamiaru i warunkéw ptatnosci pozwala zrozumie¢, ze
przekazanie kontroli ma decydujgce znaczenie dla momentu
rozpoznania przychodu. Niemoznos$c¢ korzystania przez klienta
z dostarczonych mu aktywow nie wptywa na uznawanie
przychoddw, chyba ze strony uzgodnig, ze nie dochodzi wtedy
do przekazania kontroli. Schemat dokonywania ptatnosci przez
klienta wptywa na uznawanie przychoddw jedynie o tyle, o ile
Swiadczy o tym, ze nastapito przekazanie kontroli nad aktywem
(np. dokonano bezzwrotnej ptatnosci).

Wycena zobowigzan do $wiadczenia

Zobowigzania do $wiadczenia wycenia sie poczatkowo stosujac
metode pierwotnej ceny transakcyjnej, ktéra odzwierciedla
wynagrodzenie, jakie klient zobowigzuje sie zaptaci¢ w zamian

z towary lub ustugi. Dokument do dyskus;ji nie przedstawia
wstepnego stanowiska w sprawie wyceny praw umownych
(aktywdw), oczekuje sie jednak, ze wytyczne bedg opierac

sie na cenie transakcyjnej. Uwzglednione zostang rowniez
wartos¢ pienigdza w czasie oraz niepewnosci, takie jak czynniki
warunkowe. Poniewaz wycena praw i zobowigzan do $wiadczenia
wynikajacych z umowy opiera¢ sie bedzie prawdopodobnie na
cenie transakcyjnej, w momencie zawarcia umowy pozycja netto
jednostki z tytutu danej umowy bedzie réwna zero. W momencie
zawarcia umowy nie bedzie sie rozpoznawac przychodu,
poniewaz nie doszto do wypetnienia zadnych zobowigzan do
Swiadczenia.

Zwro¢ uwage...

Wycena ceny transakcyjnej jest prosta, gdy wynagrodzenie z
tytutu umowy stanowi ustalona kwota srodkéw pienieznych;
staje sie jednak bardziej skomplikowana, jesli wystepuje
niepewnosc¢ co do tacznej wysokosci kwoty do zaptacenia, na
przyktad w sytuacji, gdy cze$¢ wynagrodzenia uzalezniona
jest od zajscia okreslonego zdarzenia w przysztosci. Rady
bedg wiec nadal dyskutowac, jaki wptyw mogg mie¢ podobne
komplikacje na wycene praw umownych.

W przypadku, gdy na umowe sktada sie wiele zobowigzan do
Swiadczenia, wynagrodzenie z tytutu tej umowy jest alokowane

do poszczegdlnych zobowigzan do $wiadczenia w oparciu

o relatywne ceny sprzedazy poszczegoélnych sktadnikéw.
Najlepszym dowodem na cene sprzedazy pojedynczego
skfadnika jest cena okreslona przez jednostke dla sprzedazy
poszczegdlnych towardw lub ustug osobno. Jesli brak jest cen
sprzedazy na poszczegolne towary lub ustugi, kierownictwo
powinno oszacowaé cene sprzedazy. Zadna z metod szacowania
nie zostata nakazana ani zakazana, przyjmuje sie jednak, ze
wybrana metoda powinna w maksymalnym mozliwym stopniu
korzysta¢ z mozliwych do zaobserwowania danych wejsciowych.
Przyktadami metod szacowania ceny sprzedazy moga by¢
metoda oczekiwanych kosztoéw powiekszonych o narzut czy cena,
jaka gotowi sg zaptaci¢ uczestnicy rynku.

Zwro¢ uwage...

Propozycja pozwala na alokowanie wynagrodzenia wyfacznie
w oparciu o wzgledne ceny sprzedazy kazdego sktadnika
osobno. Takie podejscie jest zgodne z praktyka stosowang
obecnie, gdy warto$¢ godziwa wszystkich sktadnikéw jest
znana, a ewentualne rabaty alokuje sie proporcjonalnie na
wszystkie sktadniki. Propozycja zabrania stosowania innych
metod alokacji, w tym metody rezydualne;j.

W przypadku, gdy brak jest danych o cenach sprzedazy
poszczegdlnych sktadnikéw, wymagane bedzie oszacowanie
ceny. Niedozwolone bedzie odraczanie przychodéw ze
wzgledu na niemozno$¢ oszacowania ceny sprzedazy lub
na ograniczenia, ktére naktadajg obecnie obowigzujgce
standardy (np. wymaég gromadzenia obiektywnych dowodow
specyficznych dla dostawcy (ang. vendor specific objective
evidence — VSOE) lub obiektywnych dowodéw dostawcy
(ang. vendor objective evidence — VOE)).

Wstepnie odrzucono mozliwos¢ poczatkowej wyceny zobowigzan
do $wiadczenia wedtug wartosci godziwej czy ceny zamkniecia
pozyciji. Jako przyczyny podano:

= schemat rozpoznawania przychoddéw, a w szczegoélnosci
mozliwo$¢ ujecia aktywow umownych i przychodu w
momencie zawarcia umowy;

m  zlozonos¢ wynikajgca z trudnosci wyceny ceny zamkniecia
pozyciji; oraz

m ryzyko btedéw przy identyfikacji i wycenie zobowigzan do
Swiadczenia.

Po poczatkowej wycenie przychdd rozpoznaje sie w momencie
wypetnienia zobowigzania do swiadczenia przez jednostke.
Kwota rozpoznanego przychodu jest rowna cenie transakcyjnej
alokowanej na poszczegdlne zobowigzania do swiadczenia w
momencie zawarcia umowy.

Po zawarciu umowy nie dokonuje sie aktualizacji wyceny
zobowigzan do $wiadczenia, chyba ze umowa nabiera charakteru
umowy rodzacej obcigzenia. Umowa rodzi obcigzenia, gdy
oczekiwane koszty spetnienia Swiadczenia przewyzszajg

wartos$¢ bilansowg zobowigzania do $wiadczenia. Wycena

umowy rodzacej obcigzenia jest aktualizowana do wysokosci
oczekiwanych kosztéw wypetnienia zobowigzania do $wiadczenia;
ponadto wykazuje sie strate z tytutu takiej umowy.

Kwestia, czy wycena zobowigzan do swiadczenia powinna by¢
aktualizowana wytgcznie w przypadku, gdy umowa staje sie
umowag rodzaca obcigzenia, jest przedmiotem debaty. Pojawiajg
sie watpliwosci, ze pozbawi to inwestoréw uzytecznych informaciji
w sytuacjach wysokiej zmiennosci wynikow wynikajacej z wahan
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cen lub mozliwosci wystgpienia znaczacych zmian okolicznosci,
takich jak w przypadku niektérych uméw ubezpieczeniowych.

Zwro¢ uwage...

Propozycja jedynie zarysowuje wstepne stanowisko w
sprawie tego, kiedy zobowigzanie do swiadczenia zaczyna
rodzi¢ obcigzenia, i pdzniejsze konsekwencje takiej sytuaciji.
By¢ moze wprowadzony zostanie test dotyczacy obcigzen,
podobny do stosowanego obecnie. Nie przeanalizowano
jednak dotychczas wszystkich praktycznych aspektow
rachunkowosci swiadczen rodzacych obcigzenie; mozliwe sg
dalsze zmiany propozycji w tym zakresie.

Potencjalny wptyw na obecng praktyke

Zaproponowany model wykazuje pewne podobienstwa do
koncepcji ujmowania przychodéw stosowanej w obowigzujgcych
standardach, ale ma réwniez szereg wyraznych réznic.
Najwazniejsze z nich wymieniono ponize;.

m Zasada ujmowania przychodu na podstawie wypetnienia
zobowigzania do $wiadczenia. Przychéd rozpoznaje sie z
chwilg przekazania kontroli nad sktadnikiem majatku. Takie
rozwigzanie bedzie mie¢ znaczacy wptyw na rachunkowo$c¢
niektérych umoéw o budowe i umoéw diugoterminowych
(w tym umow ustugowych). Obecne standardy w wielu
przypadkach pozwalajg na rozpoznanie przychodu w
momencie wytworzenia sktadnika majatku. Jednostka moze
rozpoznac przychdd z tytutu swojej dziatalnosci wtedy, gdy
dziatalnos¢ ta jednoczesnie pozwala wypetni¢ zobowigzanie
do $wiadczenia poprzez przekazanie sktadnika majatku
klientowi. Rozpoznawanie przychodoéw pozostanie podobne
do dzisiejszych praktyk w sytuacjach, gdy kontrola nad
skfadnikiem majatku jest przenoszona w sposob ciagty
w miare budowy tego sktadnika majatku. Natomiast jesli
przekazanie kontroli ma miejsce dopiero wraz z przekazaniem
klientowi ukoriczonego sktadnika majatku, przychdd uznawaé
sie bedzie z chwilg przekazania go klientowi.

Zwro¢ uwage...

Metoda stopnia zaawansowania prac stosowana w przesztosci
do uméw o budowe i — w uzasadnionych przypadkach — do
umow o ustugi prawdopodobnie przestanie istnie¢. Przychod
w przypadku takich uméw bedzie rozpoznawany w momencie
przekazania kontroli.

= Identyfikacja zobowigzan do $wiadczenia. Definicja
zobowigzania do $wiadczenia moze doprowadzi¢ do
wyodrebnienia wigkszej liczby swiadczeh w ramach danej
umowy. Na przyktad zgodnie z obowigzujacymi wytycznymi
zobowigzanie z tytutu udzielenia gwarancji rozpoznaje sie
w momencie sprzedazy, jako rozliczenie miedzyokresowe
bierne kosztéw. W ramach zaproponowanego modelu takie
gwarancje stanowig odrebne zobowigzania do $wiadczenia.
Czes¢ wynagrodzenia z tytutu umowy jest przypisywana do
gwarancji i rozpoznawana w momencie spetnienia takiego
Swiadczenia. Rozszerzenie wymogoéw w zakresie identyfikacji
i wyodrebnienia zobowigzan do $wiadczenia moze rowniez
wymagac szerszego stosowania szacunkow niz ma to
miejsce w ramach obecnych praktyk. Branze, w ktérych
stosowanie szacunkéw w stosunku do rozpoznawania
przychoddw jest ograniczone, takie jak rachunkowosci
oprogramowania wedtug zasad US GAAP, gdzie wymagana
jest metoda VSOE, odczujg te zmiane szczegdlnie mocno.

Czesciej tez wyodrebniac sie bedzie sktadniki uméw o
budowe. Obecna praktyka zezwala na wyodrebnienie
skfadnikdw umowy jedynie wtedy, gdy sg one odrebnie
negocjowane, w przeciwienstwie do zaproponowanego
modelu, ktéry wymaga wyodrebniania $wiadczen w oparciu o
moment przekazania aktywow.

Zachety zwigzane ze sprzedazg. Wedtug zasad US GAAP
zachety zwigzane ze sprzedaza, takie jak darmowe produkty
czy programy lojalnosciowe dla klientéw, sg obecnie
ujmowane jako koszty marketingu. Proponowany model
wymaga, by zachety takie byty uznawane za zobowigzania
do $wiadczenia, a przychdd byt odraczany do momentu
wypetnienia tych zobowigzan, np. wykorzystania przez klienta
punktéw programu lojalno$ciowego. Ta zmiana dostosowuje
zasady US GAAP do wytycznych w sprawie programéw
lojalnosciowych dla klientéw obowigzujacych w MSSF.

Kapitalizacja kosztéw. Obecnie niektore koszty mozna
kapitalizowa¢ w wartosci aktywow, jesli sg one odzyskiwalne
— np. niektére koszty zawarcia umowy w branzy budowlane;j.
W innych branzach, np. w przypadku telewizji kablowych
stosujacych US GAAP, koszty takie obcigzajg rachunek
zyskow i strat, ale jednocze$nie takg sama kwote rozpoznaje
sie tez w przychodach. Rady nie planujg wydawania nowych
wytycznych w sprawie ujmowania kosztéw. Koszty dotyczace
umowy bedg obcigzaty rachunek zyskéw i strat w momencie
ich poniesienia, chyba ze spetniajg definicje sktadnika majatku
zgodnie z innym standardem, np. dotyczgacym zapasow,
Srodkow trwatych czy warto$ci niematerialnych i prawnych.

Prawo zwrotu towaru. Obecnie warto$¢ prawa zwrotu towaru
jest szacowana i ujmowana jako zmniejszenie przychodu w
momencie zawarcia umowy. W zaproponowanym modelu
przedstawiono dwa podejscia do tej sprawy:

= Prawo zwrotu stanowi umowne zobowigzanie do $wiad-
czenia ustugi, powodujgcy w momencie zawarcia umowy
odroczenie przychodéw do momentu wypetienia
takiego zobowiazania lub wygasniecia prawa zwrotu; lub

= Prawo zwrotu towaru stanowi nieudang sprzedaz, jako
ze klient nie zaakceptowat warunkéw sprzedazy, mogac
odstgpi¢ od umowy bez konsekwenciji. Jesli jednostka
zawiera wiele jednorodnych transakcji, moze by¢ w
stanie oszacowac te czesc¢ sprzedazy, ktora dojdzie do
skutku, i rozpozna¢ odnosny przychdéd.

Zwré¢ uwage...

Oba podejscia do prawa zwrotu rodzg pytania dotyczace
stosowania, ktére bedg wymagac¢ odpowiedzi. Utrudniona
moze by¢ na przyktad wycena zobowigzania do $wiadczenia,
w przypadku gdy jego wypetnienie prowadzi do uzyskania
przez jednostke skfadnika majatku. Jesli prawo do zwrotu
towaru stanowi nieudang sprzedaz, jednostka moze nadal
wykazywac dany towar w zapasach, mimo ze zostat on
przekazany klientowi.

Produkty rolne, biologiczne i produkty w sektorze
wydobywczym. Pod warunkiem spetnienia pewnych
kryteriéw, przychody ze sprzedazy niektérych produktow
biologicznych, rolniczych i sektora wydobywczego sg
obecnie rozpoznawane w miare przyrostu wartosci zapasow,
niezaleznie od tego, czy zawarta zostata umowa z klientem.
Wedtug zaproponowanego modelu przychéd rozpoznaje sie
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po podpisaniu umowy z klientem i wypetnieniu zobowigzania
do $wiadczenia wynikajacego z takiej umowy. Rady nie
planujg zmiany sposobu wyceny zapasow, ale zastanawiajg
sie, czy przyrostu wartosci zapasow nie nalezatoby ujmowac
jako skftadnika catosciowych zyskow i strat, a nie przychodow
ze sprzedazy.

Zagadnienia do zaopiniowania

Rady prosza o opinie w szeregu kluczowych kwestii, w tym:
adekwatnos$ci pojedynczego modelu opartego na aktywach

i zobowigzaniach, ewentualnego wytgczenia niektorych
rodzajow umow z zakresu standardu, definicji zobowigzania
do $wiadczenia oraz rozpoznawania przychodéw w momencie
przekazania kontroli.

Termin zgtaszania uwag

Komentarze do dokumentu do dyskusji mozna nadsyta¢ do 19
czerwca 2009 r. Gtéwnym celem dokumentu do dyskusji jest
przedstawienie wstepnego stanowiska obu Rad oraz zaproszenie
do zgtaszania uwag przez uzytkownikow sprawozdan
finansowych, podmioty sporzadzajace sprawozdania finansowe i
inne zainteresowane strony.

Zwré¢ uwage...

Dokument do dyskusji nie odnosi sie do niektérych zagadnien,
ktére majg zosta¢ uwzglednione w pracach nad opracowaniem
projektu standardu. Najwazniejsze z tych zagadnien to:

= Wytyczne w sprawie stosowania standardu w odniesieniu
do zobowigzan do swiadczenia;

= Wycena praw (w tym wptyw wartosci pienigdza w czasie),
niepewnosci (np. czynnikdw warunkowych) oraz wyna-
grodzen niepienieznych;

= Mozliwe alternatywne metody wyceny niektérych rodzajéw
umow;

= Wycena uméw rodzacych obcigzenia, w tym okreslenie,
jakie koszty uwzglednia sie w tescie sprawdzajgcym,
czy umowa rodzi obcigzenia, oraz okreslenie jednostki
rozliczeniowej, w jakiej test ma by¢ przeprowadzany;

= Wymogi w zakresie prezentacji i ujawniania informacji, np.
czy prawa i obowigzki majg by¢ prezentowane w ujeciu
netto czy brutto, prezentacja aktualizacji wyceny oraz
prezentacja przychoddw w ujeciu netto czy brutto;

m Postanowienia umowne dotyczace uniewaznienia i
przedtuzenia umowy;

m taczenie umow;

m  Modyfikacje umowy (np. zmiana specyfikacji umowy
o budowe, nowelizacje) oraz inne zmiany warunkéw
umownych; oraz

=  Wytyczne na okres przejsciowy.




