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Szkolenia twarde – wybrane tematy

Audyt, kontrola wewnętrzna

Audyt i kontrola wewnętrzna
Projektowanie i wdrożenie systemu kontroli 
wewnętrznej nad sprawozdawczością

Audyt wewnętrzny a fuzje i przejęcia
Wprowadzenie do sprawozdań finansowych 
i MSSF dla audytorów wewnętrznych

Audyt wewnętrzny a dział HR Audyt wewnętrzny a projekty inwestycyjne

Ryzyka związane z IT, ochrona danych 
osobowych oraz ryzyka związane z nowymi 
technologiami

Audyt wewnętrzny a outsourcing

Akademia Zarządzania Ryzykiem Oszustw

Wprowadzenie do zarządzania ryzykiem 
oszustw

Wykrywanie fałszerstw w sprawozdaniach 
finansowych

Rachunkowość i podatki

Międzynarodowe Standardy Sprawozdawczości 
Finansowej (MSSF) w pigułce

Podatek odroczony

Wybrane zagadnienia z MSSF dla danej branży Konsolidacja sprawozdań finansowych 

Co nowego w MSSF? Połączenia jednostek gospodarczych

Instrumenty finansowe Rachunek przepływów pieniężnych (cash flow)

Rachunkowość zabezpieczeń Ujęcie przychodów

Leasing
Podatkowe i księgowe aspekty połączeń 
jednostek gospodarczych

Utrata wartości aktywów niefinansowych Ceny transferowe

Wprowadzenie do rachunkowości 
i sprawozdawczości finansowej dla Centrum 
Usług Wspólnych (SSC)

Optymalizacja opodatkowania zysków
z działalności gospodarczej

Finanse

Finansowanie aktywów: aspekt księgowy, 
podatkowy i biznesowy

Analiza płynności i zarządzanie kapitałem 
obrotowym

Droga na giełdę Analiza wskaźnikowa

Finanse dla niefinansistów Ocena projektów inwestycyjnych

Budżetowanie



Szkolenia miękkie – wybrane tematy

Zarządzanie

Przywództwo Sytuacyjne® Ustalanie celów

Przywództwo Sytuacyjne® w praktyce Zarządzanie zmianą

Planowanie strategiczne Motywacja

Coaching Rola menedżera

Praca zespołu zarządzającego wg Belbina
Kreatywność – budowanie kreatywności u siebie 
i w zespole

Budowanie zespołu i komunikacja w zespole 
wg Belbina

Integrowanie zespołu

Planowanie handlowe Prowadzenie spotkań grupowych

Techniczne

Techniki sprzedaży: etap 1 – podstawy techniki Typologia klientów wg Belbina

Techniki sprzedaży: etap 2 – komunikacja Techniki negocjacji handlowych

Techniki sprzedaży: etap 3 – planowanie Profesjonalna obsługa klienta

Planowanie sprzedaży Sprzedaż przez telefon

Uniwersalne

Komunikacja interpersonalna Rozwiązywanie konfliktów

Wpływanie na innych wg Belbina Zarządzanie sobą w stresie

Zarządzanie projektami Zarządzanie sobą w czasie

Techniki negocjacji Autoprezentacja

Techniki prezentacji

HR

Ocena okresowa Zarządzanie wiekiem

Powyżej przedstawiono jedynie przykładowe tematy szkoleń twardych i miękkich. 
Na Państwa życzenie organizujemy szkolenia z innych zagadnień.
Każde nasze szkolenie jest w pełni dopasowane do Państwa wymogów i potrzeb 
szkoleniowych.



Dlaczego warto zaufać Akademii PwC?

Akademia PwC jest częścią 
wiodącej globalnej organizacji 
świadczącej profesjonalne usługi 
doradcze. W Polsce działamy 
od 20 lat i obecnie zatrudniamy
ponad 1000 specjalistów z różnych 
dziedzin.

Akademie PwC istnieją również 
w wielu innych krajach w Europie.

Więcej informacji na temat 
Akademii PwC oraz aktualnej
oferty szkoleniowej znajdą Państwo 
na stronie:

www.pwcacademy.pl

Dopasujemy szkolenie do Państwa potrzeb

Współpraca z Akademią PwC to nie tylko przeprowadzenie 
zakupionego szkolenia. Zaczynamy od wspólnego rozpoznania
potrzeb szkoleniowych, następnie układamy program i dopiero 
przechodzimy do wdrożenia w życie.

Nasza oferta jest tak przygotowana, aby mogli Państwo sami 
zadecydować, z jakich części powinno składać się dedykowane 
szkolenie.
Mogą Państwo zdecydować się na zakup całego szkolenia bądź 
łączyć różne moduły, tworząc idealne dla Waszej firmy rozwiązanie.

Specjaliści Akademii PwC na każdym kroku będą służyć Państwu 
pomocą w wyborze najlepszego rozwiązania.

Najlepsi specjaliści

Nasi wykładowcy to doświadczeni eksperci w swojej dziedzinie. 
Przygotowując dla Państwa szkolenia wykorzystują swoją wiedzę , 
wieloletnie doświadczenie  biznesowe  oraz umiejętności trenerskie. 

Wszyscy trenerzy to praktycy, którzy posiadają odpowiednie, 
udokumentowane kwalifikacje zawodowe.

Bogata wiedza i doświadczenie

Posiadamy dogłębną wiedzę i doświadczenie zdobyte w trakcie setek 
projektów doradczych i szkoleniowych. Naszymi klientami są 
przedsiębiorstwa działające w różnych sektorach gospodarki, dzięki 
czemu łatwiej nam dopasować szkolenia do charakteru i specyfiki 
danej branży.

Wysokiej jakości materiały

Publikacje i materiały PwC są jednymi z najbardziej cenionych 
na rynku. Zawierają one nie tylko teorię, ale przede wszystkim 
praktyczne przykłady jej zastosowania. Publikacje dostępne są w 
języku polskim lub angielskim. Gwarantujemy pełne dostosowanie 
materiałów szkoleniowych do potrzeb oraz rodzaju działalności 
klienta.

Chcesz wiedzieć więcej?

Łukasz Fijałkowski
Akademia PwC
Dyrektor
Tel. +48 22 746 6671
Kom. +48 519 50 6671
lukasz.fijalkowski@pl.pwc.com

Magdalena Kozioł
Akademia PwC
Menedżer ds. obsługi klientów
Tel. +48 22 746 7191
Kom. +48 519 50 7191
magdalena.koziol@pl.pwc.com

Justyna Denham
Akademia PwC
Koordynator ds. szkoleń
Tel. +48 22 523 4455
Kom. +48 519 50 4455
justyna.denham@pl.pwc.com

Nasz zespół można porównać 
do krawca, który szyje garnitur
na miarę. Tak jak krawiec, który 
zanim zabierze się do pracy 
dokładnie omawia z nabywcą 
wszystkie szczegóły: krój, materiał 
i sposób wykonania, tak i nasz
zespół rozpoczyna pracę 
od wypracowania z klientem
dokładnego programu szkolenia. 
To właśnie dzięki tej nieustannej 
współpracy z klientem jesteśmy 
w stanie dostarczyć produkt, który 
spełnia wszystkie jego 
oczekiwania.

Magdalena Kozioł - menedżer 
ds. obsługi klientów Akademii PwC


